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DOHOVOR
o interpretacii clanku XXVIII Vseobecnej dohody o clach a obchode 1994

Clenovia sa dohodli takto:

1. Na ucely zmeny alebo odvolania koncesie bude ten ¢len, ktorého podiel vyvozu dotknutého koncesiou (t. j. vyvozu
vyrobku na trh ¢lena meniaceho alebo odvoléavajticeho koncesiu) je najvyssi na jeho celkovom vyvoze, bude sa povazovat za
Clena, ktory mé hlavny dodéavatel'sky zaujem, ak uZ neméa pévodné rokovacie pravo, alebo hlavny dodavatel'sky zdujem podla
¢lanku XXVIII ods. 1. Dohodlo sa, Ze tento odsek preskiima Rada pre obchod s tovarom po piatich rokoch od nadobudnutia
platnosti Dohody WTO s cielom rozhodndt, ¢i uplatiiovanie tohto kritéria bolo uspokojivé na zabezpecovanie
prerozdel'ovania negociacnych prav v prospech malych a stredne vel'kych vyvaZajucich ¢lenov. Ak sa tak nestalo, posudia sa
mozné zlepSenia podla dostupnosti prisluSnych tdajov vratane prijatia kritéria zaloZeného na podiele vyvozu, ktorého sa
koncesia tyka, na vyvozy prislusného vyrobku na vsetky trhy.

2. Clen, ktory sa domnieva, Ze mé hlavny dodavatel'sky zaujem podla odseku 1, mdZe oznamit svoju Ziadost' pisomne s
podpornymi dokazmi ¢lenovi, ktory navrhuje zmenu alebo odvolanie koncesie, a sicasne informovat’ Sekretariat. V tychto
pripadoch sa pouZije odsek 4 ,,Postupov na negocidcie podl'a élanku XXVIII* prijaté 10. novembra 1980 (BISD 27S/26-28).

3. Pri urcovani, ktory z €lenov ma hlavny dodavatel'sky zdujem (stanoveny podla uvedeného odseku 1 alebo ¢lanku
XXVIII ods. 1) alebo podstatny zaujem, bude sa posudzovat iba obchod s dotknutym vyrobkom, ktory sa uskutocnil na
zaklade dolozky najvyssich vyhod. Obchod s dotknutym vyrobkom, ktory sa uskutocnil podl'a mimozmluvnych preferencii, sa
vezme tieZ do uvahy, ak tento obchod stratil vyhody takéhoto preferencného zaobchadzania a stal sa tak obchodom podl'a
doloZky najvyssich vyhod v case rokovani o zmene alebo odvolani koncesie, alebo sa nim stane do skoncenia tychto rokovani.

4. Ak sa colna koncesia zmeni alebo odvola na novy vyrobok (t. j. vyrobok, na ktory nie je dostupna obchodna Statistika za
tri roky), bude sa €len, ktory ma povodné rokovacie pravo na colnt polozku, podla ktorej je alebo bol vyrobok predtym
klasifikovany, povaZzovat za €lena, ktory ma pociatocné rokovacie pravo v predmetnej colnej koncesii. Pri ur¢ovani hlavnych a
podstatnych dodavatel'skych zdujmov a vypocte vyrovnania sa okrem iného vezme do uivahy vyrobna kapacita a investicie do
dotknutého vyrobku u vyvézajiceho Clena a odhadne sa rast vyvozu, ako aj predpoklad dopytu po vyrobku u dovazajticeho
Clena. Na ucely tohto odseku ,,novym vyrobkom“ sa rozumie aj vyrobok, ktory patri pod colnu poloZku vytvorent rozdelenim
uz existujicej colnej polozky.

5. Ak sa ¢len domnieva, Ze ma hlavny dodavatel'sky alebo podstatny zaujem podl'a odseku 4, mal by pisomne s podpornym
dokazom oznamit’ svoj narok clenovi, ktory navrhuje zmenu alebo odvolanie koncesie, a sucasne informovat’ Sekretariat. V
takychto pripadoch sa pouZije odsek 4 ,,Postupov na negociacie podla ¢lanku XXVIII“.

6. Ak je neobmedzend colna koncesia nahradend colnou kvétou, mal by rozsah poskytnutého vyrovnania presiahnut’ objem
obchodu skuto¢ne ovplyvneného zmenou koncesie. Zakladom vypoctu vyrovnania by mal byt objem, o ktory predpokladany
budiici obchod prevysi uroveii kvoty. Znamend to, Ze vypocet predpokladaného budticeho obchodu by mal byt vyssi, ako je

a) priemer rocného obchodu v poslednom reprezentativnom trojronom obdobi zvySeny o priemernt ro¢nd mieru rastu
dovozov v tom istom obdobi, alebo o 10 %, ak je tento vypocet vyssi, alebo
b) obchod za posledny rok zvySeny o 10 percent.

V Ziadnom pripade nesmie vyska vyrovnania, ktora patri ¢lenovi, presiahnut’ vysku, na ktord by mal narok pri uplnom
odstraneni koncesie.

7. Ktorémukol'vek €lenovi, ktory ma podl'a odseku 1 alebo podla ¢lanku XXVIII ods. 1 hlavny dodéavatel'sky zaujem o
koncesiu, ktora je zmenend alebo odvoland, bude poskytnuté pociatocné negociacné pravo vo vyrovnavacej koncesii, ak sa
medzi dotknutymi ¢lenmi nedohodne in4 forma vyrovnania.



