Obsahové nalezitosti podnikatel’ského zameru na realizaciu inovativneho
v p vatiy
projektu

v zmysle § 126 ods. 8 Zakona ¢. 82/2017 Z. z., ktorym sa meni a dopliiia zakon &. 404/2011 Z.
z. 0 pobyte cudzincov a o zmene a doplneni niektorych zdkonov v zneni neskorsich predpisov
a ktorym sa menia a dopliaju niektoré zdkony

A. Rozsah podnikatel’ského zameru
5—10 stran

B. Nazov projektu a informécie o Ziadatel’ovi

Meno a priezvisko Ziadatel’a

Nazov projektu

C. Obsah podnikatel’ského zameru

1.) Odborné predpoklady Ziadatela, resp. projektového timu. Charakterizujte odborné
sktsenosti a zrucnosti, pripadne prax v oblasti podnikatel'skych aktivit — Gispechy, netuspechy.
Uvedte struény profesijny zivotopis a svoje zavizky, ktoré moézu mat vplyv na Vas
Projektovy zamer— sukromné, Studijné, pracovné, atd. Uvedte funkciu a zodpovednost
jednotlivych ¢lenov timu.

2.) Popis inovativneho produktu/ procesu/ sluzby (Uvedte predmet podnikatel'skej
¢innosti. Struéne popiste Vas produkt/ proces/ sluzbu, aky problém a potrebu chcete riesit’ na
trhu, v akom $tadiu sa Vas produkt/ proces/ sluzba nachadza a v Com je VaSe rieSenie
unikatne a inovativne. V pripade produktu uved’te zdkladné funkcie, technolégiu, ktoré
produkt vyuziva a potrebu modernizacie produktu).

3.) Ciele a harmonogram projektu (Definujte aktivity, ktorymi chcete dosiahnut’ naplnenie
cielov pocas trvania projektu (spolu s ¢asovanim a vystupom aktivity.)

4.) Popis a analyza trhu (Charakterizujte Vas cielovy trh, lokalitu a ocakavany podiel na
trhu, priamu, nepriamu a budticu konkurenciu, bariéry vstupu na trh, marketingovu stratégiu a
plan predaja.)

5.) Zakaznici a odberatelia (Definujte ciel'ova skupinu odberatel’'ov, platiacich zakaznikov,
koncového pouZzivatel'a.)




6.) Financovanie a rozpocet (Uved'te odhadované celkové naklady projektového zameru
rozdelené podla jednotlivych aktivit, odhadované prijmy v priebehu 2-3 rokov, celkovu
potrebnt, odhadovanu sumu investicie a zdroje financovania (vlastny kapital a cudzi kapital).

7.) Silné a slabé stranky inovativneho zameru (Charakterizujte, aké najCastejsie silné, slabé
stranky projektového zameru, popiste mozné prilezitosti a rizika, ktoré sa mézu vyskytnut pri
realizovani Vasho projektového zameru.)

8.) Dopliiujtice udaje (Informacie, ktoré¢ zvySuju doéveryhodnost’ inovativneho zdmeru, napr.
zmluvy o buducej zmluve, certifikaty, osvedéenia, dohody o potencialnej spolupraci so
slovenskymi inkubatormi, vyskumno-vyvojovymi centrami, akadémiou a pod., moznosti
ochrany produktu/ procesu/ sluzby z hl'adiska duSevného vlastnictva.)

podpis ziadatel'a



