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Predkladacia sprava

Vysledky prieskumu o redlnom vyuZivani proexportnych nastrojov z pohladu
slovenskych  podnikatelov (d’alej ,,vysledky prieskumu®) predklada Ministerstvo
hospodarstva SR na zdklade opatrenia €. 3 z ,,Informadcie o priebeznej implementacii nastrojov
a opatreni Stratégie vonkajSich ekonomickych vztahov SR na obdobie 2014 - 2020* (d’alej
LHstratégia VEV®), schvalenej 22. 10. 2014 na rokovani Rady vlady SR na podporu exportu
a investicii (dalej ,,rada*). V uvedenom opatreni rada ulozila ministrovi hospodarstva, aby
Vv spolupraci s agentirou SARIO, EXIMBANKOU SR a MZVaEZ SR uskutoé¢nil do 31. 3.
2015 vyssie uvedeny prieskum.

Priprava prieskumu bola koordinovana prostrednictvom Pracovnej skupiny pre
stratégiu VEV, ktora sa tejto problematike venovala na viacerych stretnutiach zastupcov
zainteresovanych inStiticii. Pri zvazovani formy prieskumu bol nakoniec prijaty navrh
EXIMBANKY SR uskutoc¢nit’ prieskum formou elektronického online dotaznika. Dotaznik
bol rozdeleny do 5 tematickych sekcii, ktoré vychéadzali zo zakladnej Struktury proexportnych
nastrojov stratégie VEV. Vybrané ndastroje boli doplnené o hypertextovy odkaz, ktory
umoznil ziskanie podrobnych tdajov k predmetu otazky. Odpovede na jednotlivé otazky si
mohol ucastnik prieskumu vybrat’ minimalne zo 4 moznosti. Dotaznik bol anonymny,
prehl'adny a ¢asovo nenéaroc¢ny.

Prieskum bol zahajeny 23. 2. 2015 so zameranim na tri ciel'ové skupiny. Prva skupinu
tvorilo 70 najvicsich slovenskych exportérov. Do druhej skupiny boli zaradené SOPK, AZZZ
SR, RUZ, Klub 500, SARIO a SBA. V tretej skupine bolo ZdruZenie bezpe¢nostného
a obranného priemyslu SR (d’alej len ,,ZBOP SR*). Podl'a informacii inStitacii zapojenych
do prieskumu bolo roznymi formami priamo oslovenych niekol’ko tisic podnikatel'ov, ktori
mali aj moznost’ priameho pristupu k dotazniku prostrednictvom webovych stranok SOPK,
SARIO, SBA, ZBOP SR, MZVaEZ SR a EXIMBANKY SR.

Prieskum bol uzatvoreny 15. 3. 2015. Kuvedenému ditu bolo zaevidovanych 101
vyplnenych dotaznikov. Tento pocet zaostal za povodnymi ocakavaniami. Za tspech je
povaZovana takmer 46% spitna vizba od hlavnej ciel’ovej skupiny TOP 70 slovenskych
exportérov. Vysledky prieskumu poskytuji realny pohl'ad najvacsich slovenskych exportérov
na vyuzivanie proexportnych nastrojov. Podl'a ziskanych nazorov subjektov druhej a tretej
cielovej skupiny nie je mozné prijat’ zodpovedné zavery, nakol’ko sa nevyjadrila dostatocne
velka reprezentativna vzorka.

Prieskum bol zamerany aj na ur¢enie proexportnych nastrojov, ktoré sa nevyuzivaju
vobec, pripadne vel'mi mélo s tym, aby sa nasledne mohlo zvazit’ nové nastavenie nastrojov
Vv ramci stratégie VEV. Z vysledkov prieskumu nie je mozné takéto néstroje urcit. Na zaklade
informécii z vyplnenych dotaznikov moZno konStatovat, Ze vécSina respondentov nastroje
proexportnej politiky nevyuziva z dovodu, Ze o nich nema vedomost’ alebo ich nepotrebuje.
Pre relevantné ministerstva a institicie zastupujuce zaujmy podnikatelov ztoho vyplyva
uloha zintenzivnit’ formy propagécie proexportnych nastrojov.

Koncept bol vypracovany v spoluprici so zainteresovanymi rezortmi a inStitGciami
a preto nebol predmetom medzirezortného pripomienkového konania.

Material je predloZzeny na rokovanie Rady vlady SR na podporu exportu a investicii
bez rozporov.



Vysledky prieskumu o realnom vyuZivani proexportnych
nastrojov z pohl’adu slovenskych podnikatel’ov

(23. 2. - 15. 3. 2015)

1. UVOD

Rada vlady SR na podporu exportu a investicii (d’alej len “rada*) na rokovani dna
22. oktébra 2014 prijala ,Informaciu o priebeznej implementdcii néstrojov a opatreni
Stratégie vonkajsich ekonomickych vztahov SR na obdobie 2014 - 2020 (d’alej len ,,stratégia
VEV®). Vypracovanie tejto informéacie bolo okrem in¢ho tiez motivované potrebou ziskania
komplexného aktudlneho obrazu o vyuzivani jednotlivych néstrojov stratégiec VEV,
S pripadnym poukdzanim na ndstroje, u ktorych bude potrebné zvysit' efektivnost’ ich
vyuZzivania, resp. navrhnut’ nové nastroje.

Zamerom tejto informdacie bolo vyvolat’ diskusiu k téme, ¢i si uz naozaj vycerpané
vSetky moznosti vyuzivania synergickych efektov nastrojov podpory exportu. V informacii
Z oktobra 2014 sa uvadza, Ze vSetky prijaté nastroje a opatrenia stratégie VEV sa priblizne
jeden rok po ich nastaveni priebezne plnia, ¢o dokumentovali aj predlozené podklady
hlavnych aktérov implementacie stratégie VEV.

Utinok implementacie nastrojov a opatreni na plnenie cielov stratégie VEV nebude
okamzity, ale prejavi sa az s urcitym ¢asovym odstupom. Struény komentar k ukazovatelom
na plnenie ciel'ov stratégie VEV uvedeny v uz spominanej informacii ¢iastocne naznacil, Ze
z hladiska plnenia cielov stratégie VEV st pravdepodobne rezervy v nastaveni nastrojov, ¢i
uz z hladiska podpory komoditnej diverzifikdcie exportu, podpory exportu malych
a strednych podnikov (d’alej len ,,MSP*), resp. inych oblasti. DoterajSie poznatky tiez
potvrdzuji, Ze mnohé podnikatel’ské subjekty nemaji dostato¢né vedomosti o Struktire
a moznostiach vyuZivania nastrojov podpory exportu, ktoré im poskytuje §tatna sprava.

Na zaklade tychto skutocnosti bolo prijaté opatrenie, ktoré¢ ulozilo Ministerstvu
hospodérstva SR (d’alej len ,MH SR*) v spolupraci so Slovenskou agentirou pre rozvoj
investicii a obchodu (dalej len ,,SARIO®), Ministerstvom zahrani¢nych veci a eurdpskych
zalezitosti SR (d’alej len ,,MZVaEZ SR*) a Exportno-importnou bankou SR (dalej len
»EXIMBANKA SR*), uskuto¢nit do 31. marca 2015 prieskum o redlnom vyuZivani
proexportnych nastrojov z pohl'adu slovenskych podnikatelov (d’alej len ,,prieskum®).

2. PRIPRAVA PRIESKUMU

Priprava prieskumu bola zabezpeCovana a koordinovana prostrednictvom Pracovnej
skupiny pre stratégiu VEV, ktora sa tejto problematike venovala na zuzenom a riadnom
rokovani dna 8. a 27. januara 2015. Problematika prieskumu bola tieZ predmetom viacerych
dal§ich pracovnych neformélnych stretnuti. MH SR, MZVaEZ SR, EXIMBANKA SR,
SARIO a dalsie institucie zapojené do aktivit na podporu exportu deklarovali trvaly zaujem
na spitnej vizbe od podnikatel'ov, ale ich doterajSie aktivity v tomto smere boli netispesné.
Potvrdili to aj ich r6zne prieskumy pri navratnosti odpovedi nizsej ako 5%.



Pri zvazovani formy prieskumu bol nakoniec prijaty navrh EXIMBANKY SR
uskutoCnit’ prieskum aktivnou formou ato cez elektronicky dotaznik s prepojenim
na prislusny ,,google link“. Tato forma dotaznika bola zvolena tiez s cielom zatraktivnit
samotny prieskum, zjednodusit’ jeho priebeh a vyhodnotenie. Pridana hodnota elektronického
dotaznika spociva aj v okamzitom vyhodnocovani odpovedi.

3. STRUKTURA ELEKTRONICKEHO DOTAZNIKA

Struktara arozsah dotaznika boli vytvorené na zaklade skusenosti z priameho
kontaktu s podnikatelmi a so zohladnenim skutoCnosti, ze medzi S$tatnou sférou
a podnikatel'mi stale pretrvava urcitd neddévera. MH SR, ako administrator prieskumu,
od zvolenej Struktury dotaznika ocakéavalo, Ze prinesie pridani hodnotu ako pre Statne
inStitacie, tak aj pre podnikatel'sky sektor a bude jednou z foriem ako posunit’ vzijomnu
komunikaciu na vyssiu uroven.

Dotaznik bol Struktirovane rozdeleny do piatich tematickych sekcii:

finan¢na podpora pre exportérov,

prezentacia, propagécia, veltrhy, obchodné misie,

poradenstvo a vzdelavanie,

priestor pre podnety a navrhy podnikatel'ov na podporu exportu,
Struktira vzorky respondentov.

Rozdelenie elektronického dotaznika do tematickych sekcii umoziovalo spétni véizbu
aj v pripade, Ze podnikatel’ nevyplnil cely dotaznik, ale napriklad len jednu sekciu. Pri kazde;j
otazke mal ucastnik prieskumu moznost’ vybrat’ odpoved’ z viacerych moznosti. V dotazniku
bol tiez vytvoreny priestor pre vyjadrenie vlastného nazoru podnikatelov, pripadne pre
uvedenie, o podnikatel'om chyba pri podpore exportu zo strany Statu.

Do dotaznika boli zaradené vSetky hlavné nastroje podpory exportu (spolu 29), ktoré
su sucast'ou stratégie VEV schvélenej vladou SR v marci 2014. Otazky uvedené v dotazniku
sa tykali vSeobecne znamych skutocnosti, ktoré nebolo potrebné Specidlne vyhladavat.
V zaujme zvySenia informovanosti 0 poskytovanych nastrojoch alebo sluzbach boli vybrané
nastroje doplnené aj o hypertextovy odkaz, cez ktory bolo mozné okamzite ziskat’ podrobné
udaje k samotnému predmetu otazky (pozndmka: Struktira dotaznika je v prilohe ¢. 2).
Odpovede na jednotlivé otazky si mohol tucCastnik prieskumu vybrat minimalne
zo 4 alternativnych moznosti. U niektorych otazok bola moznost' vyberu aj z viac ako
4 moznosti, v zavislosti od povahy prislusného proexportného nastroja.

Dotaznik bol anonymny, prehl'adny a casovo nenaro¢ny. Na jeho vyplnenie stacilo
menej ako 15 minut. Vyplnené dotazniky elektronicky prichadzali len do posStovej schranky
Ministerstva hospodarstva SR - administratora prieskumu.

4. PRIEBEH PRIESKUMU
Prieskum bol zahajeny 23. februara 2015 a bol zamerany na tri cielové skupiny. Prvii

skupinu tvorilo 70 najvicsSich slovenskych exportérov (priloha ¢. 3), ktorych MH SR pri
realizécii prieskumu oslovilo samostatnym listom a nésledne aj elektronickou formou.
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Do druhej skupiny boli zaradené institiicie Slovenska obchodné a priemyselnd komora (d’alej
len ,,SOPK®), Asociacia zamestnavatel'skych zvidzov a zdruzeni SR (d’alej len ,,AZZZ SR%),
Republikova tinia zamestnavatelov (d’alej len ,,RUZ*), Klub 500, SARIO, Slovak Business
Agency (d’alej len ,,SBA®), ktoré¢ boli listom ministra hospodarstva poziadané o spolupracu
pri realizacii prieskumu. Vzhl'adom na Specifika obchodovania s vyrobkami obranného
priemyslu bolo do tretej skupiny zaradené ZdruZenie bezpecnostného a obranného priemyslu
SR (dalej len ,,ZBOP SR*). Institucie zapojené do prieskumu spristupnili dotaznik svojim
¢lenom, resp. podnikatel'om nasledovne:

SOPK zverejnila informaciu o prieskume a prepojenie na online dotaznik na svojej webovej
stranke v sekcii ,,Informacie”. Vyzva na vyplnenie dotaznika bola zaslana aj e-posStou
na adresy v databdze SOPK a rovnaku poziadavku dostali aj regionalne komory SOPK.
Prostrednictvom e-posty oslovila SOPK ajej regiondlne komory odhadom asi 500
slovenskych podnikatelov.

AZZZ SR zverejnila informaciu o prieskume a prepojenie na online dotaznik na svojich
netovych strankach a odoslala ju aj svojim priblizne 30 ¢lenom, t. j. vd¢Sinou zvizom, ktoré
informaciu d’alej posielali svojim ¢lenom.

RUZ zaslala dotaznik vietkym svojim ¢lenom a problematika prieskumu bola aj predmetom
rokovania ¢lenskej schodze RUZ (RUZ zdruzuje 1300 podnikatel'skych subjektov, 27 zvizov
a 15 individualnych clenov).

Klub 500 zaslal informéaciu o dotazniku vSetkym svojim priblizne 20 ¢lenom.

SARIO zverejnilo informaciu o prieskume a prepojenie na online dotaznik na svojej hlavnej
webovej stranke. Dotaznik bol dalej rozposlany adresnou hromadnou postou na 490
emailovych adries, prostrednictvom Newslettru Odboru zahrani¢ného obchodu na 1199
emailovych adries a pomocou Newslettru SARIO na 2168 emailovych adries.

SBA uverejnila informaciu a link na prieskum na narodnej stranke siete Enterprise Europe
Network (EEN), tiez v ¢asti Novinky (http://www.een.sk/?news/news/4296), ako aj
na Facebookovom profile siete EEN (https://www.facebook.com/een.sk?ref=hl). Informacia
0 prieskume bola zverejnena aj na hlavnej webovej stranke SBA (http://www.sbagency.sk/).

ZBOP SR zverejnilo informaciu o prieskume a prepojenie na online dotaznik na svojej
webovej stranke V sekcii ,,Aktuality a zaslalo ju aj vSetkym svojim 33 ¢lenom.

EXIMBANKA SR publikovala informaciu o prieskume na webovej stranke S moznostou
vyplnenia dotaznika priamo cez link. Okrem toho EXIMBANKA SR rozoslala e-mail cca 500
podnikatel'skym subjektom s poziadavkou zucastnit’ sa prieskumu.

Informacia o konani prieskumu bola zverejnena 25. februara 2015 aj na tivodnej stranke webu
MH SR. Online dotaznik bol tiez zverejneny na webe MZVaEZ SR (portal ,,podnikajme
v zahrani¢i®) v ramci prehl'adu tyzdennych aktualit pre podporu podnikania v zahranici, ktory
je distribuovany asi 1900 podnikatel'skych subjektom.


http://www.een.sk/?news/news/4296
https://www.facebook.com/een.sk?ref=hl
http://www.sbagency.sk/
http://www.mzv.sk/sk/zahranicna__politika/podnikajme_v_zahranici-uvod
http://www.mzv.sk/sk/zahranicna__politika/podnikajme_v_zahranici-uvod

Podl'a informacii institucii zapojenych do prieskumu bolo r6znymi formami priamo
oslovenych niekol’ko stovak, resp. niekolko tisic podnikatelov. Dalsie tisice podnikatelov
mali moznost’ priameho pristupu k dotazniku prostrednictvom webovych stranok SOPK,
SARIO, SBA, ZBOP SR, MZVaEZ SR a EXIMBANKY SR.

Vzhl'adom na priebezne maly pocet zaevidovanych vyplnenych dotaznikov MH SR
jeden tyzden pred uzavierkou prieskumu opakovane poziadalo vSetky vySSie uvedené
institicie, aby svojim c¢lenom zopakovali, resp. pripomenuli moznost zapojenia sa
do prieskumu. MH SR tiez telefonicky oslovilo vSetkych 70 najvacsich vybranych
slovenskych exportérov a poziadalo ich opakovane o zapojenie sa do prieskumu.

5. VYSLEDKY PRIESKUMU

Prieskum bol uzatvoreny dna 15. marca 2015. Kuvedenému ditu administrator
prieskumu zaevidoval spolu 101 vyplnenych dotaznikov, z toho:

e 32 dotaznikov vyplnili subjekty prvej cielovej skupiny - 70 najvacsich
slovenskych exportérov,

e 66 dotaznikov vyplnili ¢lenovia a podnikatelia druhej ciel'ovej skupiny - SOPK,
AZZZ SR, RUZ, SARIO, SBA a Klub 500,

e 3 dotazniky vyplnili ¢lenovia tretej ciel'ovej skupiny - ZBOP SR.

V prilohe ¢. 1 s uvedené podnety a navrhy na podporu exportu, ktoré v dotazniku
uviedli podnikatelia. Ku kazdému podnetu, resp. navrhu, vypracovali prislusné ministerstva
a inStitucie, zainteresované na podpore exportu, stanoviskd, ktoré boli zapracované do tejto
prilohy.

A. Vysledky dotaznika prvej ciel’ovej skupiny - 70 najvicsich slovenskych exportérov

U proexportnych néstrojov uvedenych v dotazniku prevladala odpoved’ “nevyuzivam
vobec z dovodu nepotrebnosti® s percentualnym podielom v rozsahu 50% - 81,3%. Jedinu
vynimku predstavoval proexportny néstroj ,,Teritoridlne informacie a ekonomické informacie
zo zahrani¢ia®“, kde tuto alternativu odpovede zvolilo len 25% respondentov. Druhou
najcastejSie zvolenou odpoved’ou bola alternativa ,,nevyuzivam vobec z dovodu nevedomosti*
s percentualnym podielom v rozsahu 15,6% - 37,5% podla jednotlivych proexportnych
nastrojov. Obe uvedené alternativy odpovedi sa nachadzali pri 21 proexportnych nastrojoch
a ich spolo¢ny podiel na vSetkych odpovediach sa podl'a jednotlivych 21 nastrojov pohybuje
v rozsahu 50% - 100%.

Okrem tychto prevazujucich zapornych odpovedi boli zaznamenané aj odpovede
,»obCas vyuzivam®, ktoré respondenti zvolili pri proexportnych nastrojoch (v zatvorkach je
uvedeny percentualny podiel odpovedajucich respondentov):

Teritorialne informdcie a ekonomické informacie zo zahranicia (43,8%),
Informacie o odportcanych vel'trhoch a vystavach v zahranici (28,1%),

Sektorové analyzy agentiry SARIO (28,1%),

Ucast’ na zahraniénych pracovnych cestich s najvys§imi predstavitelmi $tatu
organizovanymi MH SR a MZVaEZ SR v spolupraci s SOPK a SARIO (21,9%),
e Sourcingové podujatia SARIO (18,8%),
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Obchodné prilezitosti v medzinarodnych organizaciach ponukané prostrednictvom
MZVaEZ SR (15,6%).

Z ponukanych proexportnych nastrojov bolo potvrdené vyuZzivanie najma:

Financovanie exportu prostrednictvom produktov EXIMBANKY SR (28,1%),
Poistenie exportu prostrednictvom produktov EXIMBANKY SR (28,1%),

Ucast na veltrhoch a vystavach organizovanych prostrednictvom MH SR
(28,1%),

Poradenstvo pri priprave exportnych operacii prostrednictvom EXIMBANKY SR
(25%),

Vzdelavanie exportérov prostrednictvom seminarov SOPK (21,9%),

Informécie SARIO o vladnych tendroch v zahrani¢i a tendroch medzindrodnych
organizacii (15,6%),

Sprostredkovanie kontaktov na potencialnych obchodnych partnerov v teritoriach
na zéklade Specifikécie zadavatel’a (15,6%).

B. Vysledky dotaznika druhej ciel'ovej skupiny - SOPK, SARIO, AZZZ SR, RUZ, SBA
a Klub 500

V tejto skupine tiez prevladala odpoved’ “nevyuzivam vobec z dovodu nepotrebnosti®,
ale v priemere sniz8§im percentualnym podielom v rozsahu 25,4% - 74,6% ako u prvej
cielovej skupiny. Druhou najcastejSie zvolenou odpoved'ou bola tak isto alternativa
»hevyuzivam vobec z dovodu nevedomosti®, ale s vy$§im percentudlnym podielom ako
u prvej skupiny vrozsahu 29,9% - 56,7% podl'a jednotlivych proexportnych nastrojov
(s vynimkou produktov EXIMBANKY SR). Obe uvedené alternativy odpovedi sa nachadzali
pri 21 proexportnych nastrojoch aich spolo¢ny podiel na vsetkych odpovediach sa podla
jednotlivych 21 nastrojov pohybuje v rozsahu 58,2% - 94,0%.

Tretiu najcastejSiu odpoved’ ,,obCas vyuzivam* zvolili respondenti najmi pri
nasledovnych proexportnych néstrojoch (uvddzame len tie, ktoré vybralo viac ako 20%
respondentov):

Portal ponuky a dopyty SOPK (38,8%),

Teritorialne informdcie a ekonomické informacie zo zahranicia (31,3%),
Informécie o odporucanych vel'trhoch a vystavach v zahranici (28,4%),

Portal proexportnych a kooperaénych prilezitosti SARIO (25,4%),

Obchodné prileZitosti v medzinarodnych organizacidch ponikané prostrednictvom
MZVaEZ SR (22,4%),

Kataldg kooperacnych aktivit SARIO (22,4%)),

Prezentécia na veltrhoch v zahrani¢i prostrednictvom MH SR / SARIO (20,9%),
Ucast’ na zahraniénych pracovnych cestich s najvy$§imi predstavitelmi $tatu
organizovanymi MH SR a MZVaEZ SR v spolupraci s SOPK a SARIO (20,9%).

Z ponukanych proexportnych nastrojov bolo tieZ potvrdené vyuZzivanie najma:

Vzdelavanie exportérov prostrednictvom SOPK (28,4%),

Poistenie exportu prostrednictvom produktov EXIMBANKY SR (26,9%),
Informacie SARIO o vladnych tendroch v zahrani¢i a tendroch medzindrodnych
organizacii (25,4%),

Ucast na veltrhoch avystavach organizovanych prostrednictvom MH SR
(25,4%),



e Utast na investiénych a obchodnych misiach prostrednictvom MH SR (23,9%),
SOPK (23,9%), SARIO (22,4%).

C. Vysledky dotaznika tretej cielovej skupiny - ZdruZenie bezpecnostného a obranného
priemyslu SR

Vysledky dotaznika tejto cielovej skupiny nehodnotime, nakolko sa nevyjadril
dostatocne vel’ky pocet Clenov, ktory by realne reprezentoval nazory tejto skupiny. ZBOP SR
si vysvetluje slabt ucast’ svojich ¢lenov na prieskume pracovnym pretazenim zamestnancov,
neustalym znizovanim stavov zamestnancov, zvySovanim narokov na zamestnancov prioritne
na plnenie terminovanych uloh. Pri¢inou nizkej Gi€asti na prieskume moze byt tiez ,,unava“
Z neustalych poziadaviek o poskytnutie informadcii, ktoré zamestnanci firiem dostavaju
od roznych institacii (vratane ZBOP SR). Nizku ucast’ na prieskume ZBOP SR v Ziadnom
pripade nepripisuje nezaujmu alebo nevdli ¢lenov, ale najma vyssie uvedenym dévodom.

D. Dalsie vysledky dotaznika

Do prieskumu sa v prvej cielovej skupine zapojili prevazne vel'ké podniky (56,3%)
a tiez stredné podniky (31,3%). V druhej ciel'ovej skupine sa na prieskume zucastnili najma
malé podniky (32,8%) a stredné podniky (31,3%).

V ¢leneni respondentov podl'a krajov sa v prvej ciel'ovej skupine do prieskumu najviac
zapojili podniky z Bratislavského kraja (37,5%), dalej PreSovského kraja (15,6%)
a Trencianskeho kraja (15,6%). V druhej cielovej skupine tiez prevladali podniky
zZ Bratislavského kraja (34,3%), d’alej Trenc¢ianskeho kraja (16,4%) a Banskobystrického kraja
(14,9%).

6. ZHRNUTIE

V prieskume bolo zaevidovanych 101 vyplnenych dotaznikov, ¢o je d’aleko
od poévodnych ocakavani. Za uspech je povaZzovana takmer 46% spitna vizba od hlavnej
cielovej skupiny TOP 70 slovenskych exportérov. Vysledky tohto prieskumu poskytuju
redlny pohl'ad najvicsich slovenskych exportérov na vyuzivanie proexportnych nastrojov.

Na zéklade ziskanych nazorov subjektov druhej a tretej cielovej skupiny, nie je mozné
prijat zodpovedné zavery, nakol'ko sa nevyjadrila dostatocne velka reprezentativna vzorka.

Prieskum bol zamerany tieZ na identifikdciu proexportnych néstrojov, ktoré sa
nevyuzivaji vobec, pripadne velmi malo stym, aby sa nasledne mohlo zvazit nové
nastavenie nastrojov v ramci stratégie VEV. Z vysledkov prieskumu nie je mozné takéto
nastroje urcit’.

Na zéklade informécii z vyplnenych dotaznikov prvej cielovej skupiny a ¢iastocne aj
druhej cielovej skupiny mozno konsStatovat’, Zze vécSina respondentov ndstroje proexportnej
politiky nevyuziva z dovodu, Ze o nich nema vedomost’. Tieto poznatky boli zaznamenané aj
pri osobnych kontaktoch so slovenskymi podnikatelmi. Pre relevantné ministerstva
a inStitacie zastupujuce zaujmy podnikatelov ztoho vyplyva uloha zintenzivnit' formy
propagacie proexportnych nastrojov a posudit’ pripravu arealizdciu kampane na podporu
vyuzivania proexportnych nastrojov.



OPATRENIA

a) Posudit’ pripravu a realizaciu propaga¢nej kampane na podporu zvySenia
informovanosti podnikatel'skej verejnosti 0 moznostiach vyuzivania proexportnych
nastrojov.

Z: MH SR v spolupraci so SARIO, MZVaEZ SR a EXIMBANKOU SR
T:31.7.2015

b) Zjednodusit’ tabul’ku proexportnych nastrojov stratégie VEV s uvedenim ministerstiev
a institacii, ktoré ich implementuju a zverejnit’ ju na webovych strankach vsetkych
relevantnych instittcii, tieZ na portali www.export.slovensko.sk .

Z: MZVaEZ SR v spolupraci s MH SR, SARIO a EXIMBANKOU SR
T:31.5.2015

€) Realizovat’ v krajskych mestach aktivity na podporu osvety Stratégie vonkajSich
ekonomickych vzt'ahov SR na obdobie 2014 - 2020. ’
Z: MH SR, MZVaEZ SR, SARIO, EXIMBANKA SR spodporou VUC, ZMOS
a SOPK.

T: priebezne, najmenej jeden krat rocne


http://www.export.slovensko.sk/

Priloha ¢. 1

Stanoviska ministerstiev a inStiticii k podnetom a navrhom pre podporu
exportu, ktoré vziSli z dotaznika od slovenskych podnikatel’ov

Vytvorenie akého nového nastroja na podporu exportu zo strany Statu by ste
uvitali ?

Podnet: pomoc pri kryti politickych rizik;

Stanovisko EXIMBANKA SR: EXIMBANKA SR poskytuje ako jedina institicia na trhu
okrem poistenia komercnych rizik aj poistenie politickych rizik. BlizSie informacie
Kk jednotlivym produktom poistenia sa nachadzaju na webovej stranke EXIMBANKY SR.
V pripade akychkol'vek dodatocnych otazok, st zamestnanci obchodnych divizii, resp.
zastupca miesta prvého kontaktu pripraveni zodpovedat’ a osobne sa stretnut’.

Podnet: poistenic pohl'adavok s menSou administrativnou naro¢nostou ako napr.
u EXIMBANKY;

Stanovisko EXIMBANKY SR: EXIMBANKA SR si uvedomuje vyssiu administrativnu
narocnost’, ktora vSak suvisi najmé so zlozitejSimi a rizikovej$imi teritoriami. EXIMBANKA
SR poskytuje exportérom produktové portfolio do takych teritorii, o ktoré komeréné banky
prejavuju mensi zdujem, resp. na ktoré¢ zrdéznych doévodov nevstupujii a tym aj priprava
obchodného vzt'ahu je vela krat casovo aj administrativne naro¢nejSia. V roku 2013 bola
uvedend na trh novinka v podobe online produktu eMSP poistenie. Produkt eMSP je poistenie
kratkodobych pohladavok vyvozcu proti komerénym a politickym rizikdm. Poistenie kryje
vyvozcovi rizikd z nezaplatenia vyvoznych aj tuzemskych pohladavok sukromnymi
kupujicimi. Ide o jedinec¢nu formu poistenia prostrednictvom internetu, kde po vyplneni
udajov klientom do systému je klientovi vygenerovana poistnd zmluva a nasledne dorucena
na jeho e-mailovu adresu. Komunikacia pri tomto produkte po podpisani poistnych zmlav
prebieha zjednodusenou formou, a to vyluCne elektronicky a pri jasne zadefinovanych
podmienkach.

Podnet: odburanie roznych bariér - napr. vyvoz Iran, Ruska federacia (RF);

Stanovisko MH SR: SR sa aktivne zapaja do formulacie a implementacie cielov spolo¢nej
obchodnej politiky EU vo&i tretim krajinam, s ciefom presadzovat a obhajovat’ svoje
ofenzivne a defenzivne obchodné a ekonomické zaujmy. Podporuje odstranovanie prekazok
pri pristupe na trhy tretich krajin, vratane Iranu a RF, ato tak na multilaterdlnej urovni -
prostrednictvom multilateralnych rokovani o liberalizadcii obchodu na pode Svetovej
obchodnej organizacie (WTO), ako aj prostrednictvom bilateralnych alebo regionalnych
dohod o vol'nom obchode alebo dohdd o ekonomickom partnerstve. V pripade konkrétnych
problémov, s ktorymi sa slovenské podnikatel'ské subjekty stretdvaju pri vyvozoch na trhy
tretich krajin, MH SR informuje a aktivne spolupracuje s Europskou komisiou (EK) na
hladani rieSenia. V pripade RF Slovensko usilovalo 0 zmiernenie dopadu sankcii EU vo¢i RF
ako aj odvetnych opatreni RF vo¢i dovozom z EU na slovenskych podnikatel'ov. SR nad’alej
preferuje pokraCovanie dialogu s RF s cielom obnovenia Standardnych obchodnych vzt'ahov
a pokracovania odstraiiovania prekazok vzajomného obchodu.



Podnet: jednoznaéné a 'ahko dostupné informacie o uvaleni a ukonceni embarga na krajiny
sveta;

Stanovisko MZVaEZ SR: pravne predpisy tykajice sa sankénych opareni su zverejiiované
na web stranke https://www.mzv.sk/sk/europske_zalezitosti/europske_politiky-sankcie_eu.

Podnet: pred ¢asom tu bola iniciativa pre dovozcov do EU pod nazvom REACH. Tato
registracia stala nasu firmu 70.000 eur. Nenasli sme ziadnu metodicka ani finanénu podporu
pre tuto registraciu zo strany SR;

Stanovisko MH SR: Co sa tyka finan¢nej podpory za eurépskym pravom udelené povinnosti
zo strany Statnych institacii SR, povazujeme takyto podnet za vel'mi problematicky. MH SR
nema ziadne informécie o tom, Ze by k takejto podpore v niektorom ¢lenskom S$tate EU
dochadzalo. MH SR tu vidi riziko posudzovania finan¢nej podpory ako neprimeraného zésahu
do principov volného trhu a rovnakych podmienok pre vietky dotknuté spolo¢nosti v EU.
Samotné nariadenie REACH predpokladd v ¢lanku 124 zriadenie ndrodnych asistenénych
pracovisk (Helpdesk), ktoré poskytuju poradenstvo vyrobcom, dovozcom, naslednym
uzivatelom a akymkolvek dal§im zainteresovanym strandm o ich prislusnych
zodpovednostiach a povinnostiach vyplyvajtcich z nariadenia REACH, najmé pokial ide
o registraciu latok. Centrum chemickych latok a pripravkov (CCHLP) méa zriadené asisten¢né
pracovisko uz viac ako 7 rokov. Svoje otdzky mozu podnikatelia zadavat’ prostrednictvom
elektronického formulara na internetovej stranke MH SR. Okrem toho aj Eurdpska chemicka
agentlra poskytuje masivnu podporu podnikatel'om vo forme usmerneni, manualov, navodov,
¢asto kladenych otazok a pod. CCHLP na stranke MH SR uvadza zdroje informacii, ktoré
mozu podnikatel'om pomodct’ pri plneni svojich povinnosti. Zakladnym zdrojom informécii je
internetova stranka MH SR, ktora umoziuje zorientovat’ sa v chemickej legislative a najst’
navod na rieSenie konkrétneho problému. CCHLP pravidelne vydava broZzury o eurdpskej
a narodnej legislative, ktoré podnikatel'om poskytuje zadarmo. Okrem toho sa zamestnanci
CCHLP pravidelne ako lektori zacastiiuji konferencii, semindrov a workshopov, ktoré sa
touto problematikou zaoberaji. Niektoré z nich su dokonca financované EK v ramci
europskych podpornych projektov. Z uvedeného vyplyva, Ze metodickd podpora pri
uplatiovani nariadenia REACH, ale aj inych casti legislativy, ktoré ma v kompetencii
CCHLP, jednoznacne existuje a je verejne dostupna. Pochopitelne, CCHLP ako zodpovedny
organ &lenského §tatu EU nemoze plnit’ povinnosti za podnikatel'ské subjekty. Moze ich iba
nasmerovat’ na prislu§né zdroje informécii a pomdct’ im pri konkrétnych nejasnostiach.

Podnet: zjednodusenie podnikatel'ského prostredia - stabilna, kvalitna a dlhodoba legislativa
bez ucelovych kratkodobych zdsahov azmien, akékol'vek naéstroje, ktoré by znizili
byrokraticku zat'az procesov;

Stanovisko MH SR: MH SR povazuje za kI'icové vytvorit' a udrzat’ priaznivé a stabilné
podnikatel'ské prostredie. V sulade s tymto zadmerom sa MH SR zacalo viac zameriavat’
na komplexny pristup k agende podnikatel'ského prostredia, ktory umozni systematické
sledovanie a znizovanie existujuce] zataze podnikania ako aj predchadzanie vzniku novej
zataze podla vzoru vyspelych krajin. V roku 2014 pracovalo MH SR na zavedeni
plnohodnotného a funkéného systému posudzovania vplyvov do procesu tvorby verejnych
politik s cielom zvysit' kvalitu prijimanych legislativnych a nelegislativnych materidlov
na zaklade principu informovaného rozhodovania. V ramci aktualizacie Jednotnej metodiky
na posudzovanie vybranych vplyvov, ktora bola schvéalena na rokovani vlady SR 14. 1. 2015,
bolo posilnené postavenie konzultacii najmi s podnikatel'skymi subjektmi, ktorych ¢innost’
mdze byt bezprostredne dotknutd navrhovanou upravou.
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Do procesu posudzovania vplyvov sa zaviedol tzv. test pre malé a stredné podniky (MSP),
ktory analyzuje vplyvy novych legislativnych navrhov a politik Specidlne na MSP a doslo tiez
k posilneniu kontrolného mechanizmu dodrziavania procesu a obsahovych nalezitosti jeho
vystupu vytvorenim Stéalej pracovnej komisie Legislativnej rady vlady SR pre posudzovanie
vybranych vplyvov, ktora bude zriadena pri MH SR. Nov¢ pravidla na posudzovanie vplyvov
nadobudaju ucinnost’ 1. 10. 2015. Skvalitnenie posudzovania vplyvov prispeje k samotnému
skvalitneniu tvorby legislativy a bude pdsobit’ tiez ako prevencia proti vzniku novej
nadbytoc¢nej zat'aze. Prispeje aj k zvySeniu transparentnosti tvorby verejnych politik, zmierni
riziko nepredvidanych dosledkov a zlepsi pripravenost dotknutych subjektov na zmeny
V povinnostiach.

Podnet: akékol'vek nastroje, ktoré by znizili byrokraticka zat'az procesov;

Stanovisko MH SR: Vplyvy na podnikatel'ské prostredic sposobuje najmid uplatiovanie
pravnych predpisov v kompetencii inych rezortov. V nadvéznosti na meranie
administrativnych nakladov podnikania, ktoré bolo realizované v rokoch 2013-2014,
pripravuje MH SR v sucasnosti balik opatreni na zlepSenie podnikatel'ského prostredia
a zniZzenie administrativneho zat'azenia podnikatel'ov, ktory po prekonzultovani
s relevantnymi ustrednymi organmi Statnej spravy planuje predlozit’ na rokovanie vlady SR.
Okrem toho MH SR ziskalo uvedenym meranim chybajicu udajovl zdkladiu a vytvorilo si
tak vychodiskovu poziciu, na ktorej moze zacat’ budovat’ systematicky pristup k sledovaniu
a znizovaniu administrativnej a neskor aj celkovej regulacnej zataze podnikatel'ov, k comu
prispeje tiez spracovanie vystupov z merania vo forme databazy (planované v roku 2015).
MH SR tiez kazdoro¢ne sleduje umiestnenie SR v ramci hodnotenia Doing Business Svetovej
banky. Cielom MH SR je zlepsit’ tito poziciu a preto sa nad’alej snazi eliminovat’ celkovy ¢as
a pocet procedur pri zakladani podnikania, ale aj pri dalSich Ukonoch suvisiacich
s podnikanim (dlhy ¢as vydavania potvrdenia o daiovych nedoplatkoch, dlhé cakacie lehoty
pri ziskavani povoleni od obecného tradu (miestneho alebo stavebného), lehoty suvisiace
s pripojenim elektrickej energie, s exportom a importom tovarov a tiez doba rieSenia platobne;j
neschopnosti firiem). DalSie moZnosti na zlep$ovanie podnikatel'ského prostredia, ktoré sa
MH SR usiluje presadit, vidi predovSetkym v oblasti vySky poplatkov registracie
novozalozenej s.r.o, v rozsirovani kompetencii JKM, zniZeni poctu potrebnych tkonov pri
zaloZeni spolo¢nosti a tiez v rozSireni kompetencie registrovych siidov o vydavanie potvrdeni
o danovych nedoplatkoch. Tieto témy st a budi predmetom d’al§ich rokovani s ostatnymi
rezortmi a podnikatel'skymi subjektmi.

Podnet: centralizovany zdroj o moznostiach proexportnych aktivit;

Stanovisko SARIO: Agentira SARIO vytvorila centralizovany zdroj o moznostiach
proexportnych aktivit - Portal pre exportéra. Portal je od 31. 12. 2014 verejne dostupny
(www.export.slovensko.sk) a na jednom mieste poskytuje komplexné informacie
0o moznostiach §tatnej podpory pre exportérov a o sluzbach na podporu exportu a jeho
financovani v SR z 12-tich zapojenych Statnych instittcii.

Podnet: exportérom odpustit’ navySenie minimalnej mzdy, znizit’ odvodové zat'aZenie a takto
usetrené prostriedky pouZzit’ na investicie do novych technologii;

Stanovisko MF SR: Upravou odpisovych pravidiel pre spolo&nosti orientujiice sa na vyvoz
tovaru a sluzieb dojde k znevyhodneniu danovnikov, pdsobiacich vyluéne na domacom trhu.
Pravidla odpisovania su vSeobecne platné bez ohl'adu na rozsah teritorii, do ktorych smeruje
produkcia danovnika. Z tohto dévodu zavedenie selektivnych pravidiel odpisovania pre
exportujuce spoloCnosti je v priamom rozpore so vSeobecnym charakterom odpisovej
politiky.
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Zéroveti z medzinarodného porovnania dizky odpisovania vyplyva, Ze vyrobné budovy a nové
technoloégie sa v SR odpisujui pocas porovnatelnej, ak nie kratSej doby ako v inych ¢lenskych
Statoch EU.

Co Vim chyba zo strany $tatu pri podpore exportu?

Podnet: informovanost o moznostiach dotacii pri Gasti na zahrani¢nych vystavach.
V minulosti fungoval systém dotacii z MPaRV SR (Cerpanie cez PPA), zamestnanci
ministerstva aktivne komunikovali a informovali o vSetkych moznostiach. Po organizacnych
zmenach systém nefunguje, vSetky informécie s zverejnené iba na webovej stranke.
Stanovisko MPaRV SR: MPaRV SR nevie na zaklade ¢oho vznikol tento podnet, pretoze
systém funguje aj v saasnosti. Co sa tyka informovanosti o vietkych moZnostiach, MPaRV
SR zriadilo na svojom webovom sidle novy banner ,,PODPORA EXPORTU", kde su
zverejnované vsSetky informacie o moznostiach podpory exportu pol'nohospodarskych
a potravinarskych vyrobkov. Zamestnanci MPaRV SR (odbor obchodnej politiky) su
kedykol'vek ochotni a pripraveni poskytnit' podrobnejSie informdacie (aj osobne)
o ktorejkol'vek akcii, tak ako to robievali aj v minulosti. Pri priprave ucasti na vystavach
spolupracuje MPaRV SR v ramci vSetkych svojich odbornych ttvarov a vychadza aj
z podujati, na ktorych sa rezort uz tradi¢ne zc¢astiioval v minulosti v rdmci svojej pdsobnosti,
tiez z nametov podnikatel'skych subjektov pdsobiacich v potravinarskom priemysle
a pol'nohospodarstve. Finanéné zabezpecenie jednotlivych vystav sa realizuje formou dotécii,
ktoré vychadzaju z programov Stitna pomoc a Narodné podpory rozpoétovej kapitoly
MPaRV SR a podl'a Nariadenia vlady ¢. 319/2011 Z. z., ktoré ustanovuje podmienky
poskytovania podpory na podnikanie v poddohospodarstve a rozvoji vidieka formou dotacie.
Co sa tyka vysky podpor, ta zavisi od celkovej vysky finanénych prostriedkov kapitoly
rozpoétu MPRV SR v ramci kazdoroéného Statneho rozpoétu SR. Na zaklade vyssie
uvedenych skuto¢nosti MPaRV SR povaZzuje dany podnet za bezpredmetny.

Podnet: jasné stanovisko k obmedzeniu ochrannych opatreni Statov na zahrani¢nych trhoch
proti dovozu tovarov zo zahrani¢ia a recipro¢ne obmedzenie ochrannych opatreni proti
dovozu na vnutornom trhu SR;

Stanovisko MH SR: SR neméze individualne zavadzat ochranné opatrenia voéi tretim
krajindam, nakol’ko po vstupe SR do EU presli kompetencie vykonavania Setreni a zavadzania
nastrojov na ochranu obchodu na trhu EU na EK. Rovnako je tomu aj v pripade, ked’ $etrenia
vykonavaju tretie krajiny, v ktorych EK aktivne vystupuje ako zc¢astnena strana a obhajuje
zaujmy vyvozcov z krajin EU, vratane SR. MH SR samotné tzko spolupracuje so slovenskym
exportérom a vyuziva vSetky dostupné moznosti za ucelom obmedzenia ochrannych opatreni
na zahrani¢nych trhoch. MH SR tzko spolupracuje s EK a vyuziva aj eurdpske asociacie
vyrobcov a vlastné diplomatické kanaly, priCom ma vzdy na zreteli zdujmy domaécich
vyvazajucich vyrobcov, ktori su dotknutou stranou a vedie sa vo¢i nim Setrenie zo strany
tretich krajin.

Podnet: zrovnopravnenie podmienok exportu do tretich krajin (dovozné cla do Ciny vs.
neobmedzeny pristup nasich &inskych konkurentov na trh EU) a obmedzenie dovozu
subvencovaného tovaru za dumpingové ceny, &im sa nepriamo podpori export SR do EU;

Stanovisko MH SR: Zpohladu ochrany domaceho priemyslu pred dumpingovymi
a subvencovanymi dovozmi z tretich krajin (najmé z Ciny) sa EU chrani prijatim ochrannych
opatreni (antidumpingové cla, antisubvencné cld) a znemozituje tak neobmedzeny pristup



dovozcov z tretich krajin. Je potrebné si v§ak uvedomit’, ze podnety na takéto Setrenia musia
vychadzat’ predovsetkym od dotknutych vyrobcov v EU.

MH SR je vzdy ochotné podporit’ takéto opatrenia a podporit kroky na zachovanie
konkurencieschopnosti nasich podnikatel'skych subjektov.

Podnet: pomoc pri vymahani dlhodobo meskajucej vratky nadmerného odpoctu DPH;
Stanovisko MF SR: K zadrziavaniu nadmerného odpoétu MF SR uvadza, Ze zakon
€. 222/2004 Z. z. o dani z pridanej hodnoty v zneni neskorSich predpisov (d’alej len ,,zakon
0 DPH*) upravuje podmienky na vratenie nadmerné¢ho odpoctu v § 79, podl'a ktorého pokial
platitel'ovi dane vznikne nadmerny odpocet:

a) odpocita si ho od vlastnej danovej povinnosti v nasledujicom zdafiovacom obdobi

b) ak si platitel’ dane neméze odpocitat nadmerny odpocet od vlastnej danovej povinnosti,
spravca dane vrati neodpocitany nadmerny odpocet alebo jeho cast do 30 dni
od podania dafiového priznania za nasledujuce zdanovacie obdobie

c) finan¢ne spolahlivym platitelom dane z pridanej hodnoty danovy trad vrati nadmerny
odpocet do 30 dni od uplynutia lehoty na podanie dafiového priznania za zdanovacie
obdobie, v ktorom nadmerny odpocet vznikol a

d) ak danovy urad v lehote na vratenie nadmerného odpoctu za¢ne danova kontrolu, vrati
nadmerny odpocet do 10 dni od skoncenia danovej kontroly.

Na podporu podnikatel'skej verejnosti v stuvislosti S0 skratenim terminov na vratenie
nadmernych odpoctov bude s G€innostou od 1. 7. 2015 v zdkone €. 563/2009 Z. z. o sprave
dani (danovy poriadok) a0zmene adoplneni niektorych zikonov zavedeny CcCiastkovy
protokol, ¢o znamend, Ze spravca dane mdze pocas dainovej kontroly vyhotovit’ ¢iastkovy
protokol, ak
a) kontrolovany danovy subjekt nie je zverejneny v zozname platitelov dane z pridanej
hodnoty, u ktorych nastali dovody na zrusenie registracie pre dan podla zakona o DPH,
alebo
b) sa danova kontrola nevykonava na zaklade poZiadania organov ¢innych v trestnom
konani.
Na zaklade uvedeného ustanovenia moéze spravca dane priznat' a vratit preverenil Cast
nadmerného odpoctu pred ukoncenim kontroly. Vykonavanie kontrol a vratenie nadmernych
odpoctov je v plnej kompetencii Finan¢ného riaditel'stva SR.

Podnet: skvalitnenie $kolstva minimalne na Groven zapadnej Europy;

Stanovisko MSVVa$S SR: Slovensko sa zaradilo medzi krajiny, ktoré uréuji hlavny smer
reformy odborného vzdelavania a pripravy v Eurdpe. Krajiny ako Nemecko, Rakusko, ¢i
Svajéiarsko, ktoré maju vel'mi silnu tradiciu v oblasti odborného vzdelavania a pripravy boli,
prave vd’aka dudlnemu systému vzdeldvania, odolné voci ndsledkom hospodarskej krizy
v oblasti zamestnanosti mladych l'udi, nedochadzalo k utlmovaniu podnikatel'skych aktivit
a aj MSP vykazovali skor zisk ako stratu. Vzhl'adom na to, Ze priemysel a sluzby v SR, ¢i uz
smerovanim exportu, alebo zastipenim zahrani¢nych firiem, st silno prepojené na pracovny
trh v Nemecku, Rakusku a Svajéiarsku a vzhl'adom na aktualne poziadavky trhu prace, SR
v rémci nového zidkona o odbornom vzdelavani a priprave zavaddza prvky dualneho
vzdelavania do systému odborného vzdelavania a pripravy na Slovensku. V tejto suvislosti
s cielom umoznit’ plynuly prechod zo vzdeldvania na trh prace a zvysit' uplatnitelnost’
absolventov strednych odbornych §kél na trhu prace vypracovalo MSVVaS SR novy zakon
o odbornom vzdelavani a priprave, ktory schvalila NR SR 12. 3. 2015.



V novom zikone o odbornom vzdelavani a priprave su zapracované prvky umoznujuce
pripravu ziakov v systéme dudlneho vzdeldvania, v ktorom sa ziak pripravuje priamo
na pracovisku zamestnavatela, mad s nim wuzatvoreni ufebni zmluvu, podla ktorej
zamestnavatel’ plne zodpoveda, financuje a realizuje praktické vyucovanie. Prostrednictvom
vykonu praktického vyucovania priamo na pracovisku firmy ziak ziska pozadované odborné
vedomosti, zruénosti a kompetencie potrebné na vykon svojho budiceho povolania, tak ako
bolo dohodnuté v ucebnej zmluve a v stlade s poziadavkami zamestnavatela. Takyto ziak
nielenze ziska potrebné vedomosti zruc¢nosti a kompetencie, ale pocas svojho Studia a praxe
ziska aj pracovné navyky, schopnost’ riesit problémy v praxi, komunikovat’ so svojim
budiicim pracovnym prostredim, o vyrazne znizuje riziko nezamestnanosti mladého
absolventa strednej odbornej Skoly. Klucovou prioritou je aj rozvoj vysokoskolského
vzdelavania. Skvalitiiovanie vysokogkolského vzdelavania povazuje MSVVaS SR za dolezité,
preto v predoSlom obdobi bol do vysokoskolského zakona zahrnuty déraz na rozvoj
vnutornych systémov zabezpeCovania kvality vzdeldvania, ako Standard zabezpeCovania
kvality vo vysokoskolskom vzdelavani aplikovany v ramci europskeho vysokoskolského
priestoru. Tento nastroj v kombinacii s externymi nastrojmi na zabezpecCenie kvality tvori
kostru systémov zabezpecCovania kvality aj v zapadnej Eurdpe. Pri porovnavani rdéznych
systémov je potrebné vnimat’ aj $ir§i spolocensko-ekonomicky kontext, v tomto pripade napr.
objem verejnych vydavkov vynakladanych na vysokoskolské vzdelavanie, ¢i celkovy objem
vydavkov (verejnych aj sukromnych) na vedu a vyskum, ked'Ze tieto maji uzku vizbu
na kvalitu vysokoskolského vzdelavania.

Podnet: pruznejsi proces preverovania dokumentov zo strany MZVaEZ SR, napr. vzhl'adom
na nevel’ky pocet zastupitel'skych tradov SR v zahrani¢i vyuzivat’ pri preverovani certifikatov
koneéného uzivatela aj zastupitel'ské urady (ZU) inych krajin EU;

Stanovisko MZVaEZ SR: Vzhladom na chulostivy charakter prislusnych exportov
MZVaEZ SR nepredpoklada vyraznej$i pokrok v danej veci. Proces je na MZVaEZ SR
nastaveny pruzne, zdrziavanie nastava, ked’ sa ¢aka na vyjadrenie tretich krajin. Tu poméha
lobovanie zo strany partnera vyvozcu v danej krajine. K danej problematike usporiadalo
MZVaEZ SR dna 25. 3. 2015 odborny seminar (povolenia na vyvoz/dovoz VOP). Vyuzitie
sluzieb ZU inej ¢lenskej krajiny EU nie je mozné, zodpovednost za preverenie musi niest’ SR,
tato zodpovednost’ nemoze byt’ prenesena na ZU inej krajiny.

Podnet: podpora prezentacie v zahrani€i, propagacia nastrojov na export;

Stanovisko MZVaEZ SR: MZVaEZ SR podporuje zaujmy slovenskych podnikatel'ov
viacerymi formami. ZU SR vo svojich teritoriach organizuju seminare, workshopy, obchodné
ainvesticné misie, ponukaji ucast na veltrhoch a vystavach a taktiez formou ucasti
Vv delegaciach predstavitel'ov ministerstva, formou podnikatel'skych for pri prileZitosti navstev
zo zahraniCia, poskytuji konzultaéné¢ a poradenské sluzby s cielom podporit’ konkrétne
konkurencieschopné slovenské produkty na zahrani¢nych trhoch. V pripade individuélne;j
potreby sa odpora¢a konzultaciu S prislusnym ZU SR alebo na MZVaEZ SR (sekcia
hospodarskej spoluprace). Tieto konzultdcie si priebeZzne poskytované vo velkom pocte.
O zmienenych nastrojoch, ktoré ma MZVaEZ SR k dispozicii, informuje na svojej webovej
stranke aj prostrednictvom e-spravodajstva, ako aj prostrednictvom individualnych stretnuti.

Podnet: korektny vztah ZU v SR k zahraniénym obchodnym partnerom pri vybavovani
cestovnych formalit;

Stanovisko MZVaEZ SR: Trvalou tlohou slovenskej konzuldrnej sluzby ako aj ZU SR je
poskytovat’ kvalitné konzularne sluzby a operativne riesit’ vSetky konzularne zélezitosti.



ZU SR plosne dbaji na ustretovy akorektny pristup k zahraniénym obchodnym /
podnikatel'skym subjektom. Na odstranenie nedostatkov, ktoré sa jednotlivo vyskytnu, je
potrebné vecné a rychle poukazanie na prislusnom ZU SR (obchodno-ekonomicky diplomat,
vel'vyslanec), pripadne na konzularny odbor a na odbor riadenia ekonomickej diplomacie
na MZVaEZ SR.

Podnet: EXIMBANKA SR by mala fungovat’ menej "komeréne", mala by mat vyrazne
lepsie podmienky pre podporu exportérov oproti komerénym bankam;

Stanovisko EXIMBANKA SR: Vo vztahu ku komerénému finanénému trhu plni
EXIMBANKA SR komplementarnu funkciu. Umoznuje realizovat’ vyvozy do teritorii
s vySSou mierou rizika, a to aj pri velkych projektoch s dlhym odkladom splatnosti. Aj
napriek tomu, ze EXIMBANKA SR podporuje vyvozné aktivity svojich klientov
na rizikovejSich teritoriach, zlozitejSie konstrukcie obchodnych pripadov a pracuje
s rizikovejSim profilom klientov predovsetkym zradu MSP — vo vybranych pripadoch
akceptuje aj nizSiu uroven zabezpecCenia oproti bezne zauzivanym schvalovacim postupom,
ak obchodny pripad vyhodnoti EXIMBANKA SR za zivotaschopny.

Iné podnety a navrhy na podporu exportu?

Podnet: aktivnejsi pristup zo strany Statu, exportéri mnohokrat nevedia, aké st moznosti
exportu;

Stanovisko MZVaEZ SR: Systém podpory zo strany $tatu je nastaveny spravne, Casto krat sa
vSak MZVaEZ SR stretava s chybajicimi vstupmi od podnikatel'ov. Pomoc a poradenstvo pre
exportérov poskytuje agentira SARIO a taktiez agentira SBA. V spolupraci zo ZU SR
Vv teritoriich MZVaEZ SR podporuje vstup naSich podnikatelov na zahrani¢né trhy
a sprostredktiva relevantné informacie a kontakty. MZVaEZ SR na svojich webovych
strankach informuje o moZnostiach exportu, vratane ponuky na ucast v obstardvacich
konaniach. Informacie maju vSeobecny charakter (napr. sektorova potreba krajiny) alebo
individualny/Specificky charakter (napr. konkrétna firma prejavi zaujem o dovoz konkrétneho
produktu). MZVaEZ SR prevazne poskytuje informécie vSeobecného charakteru s tym, ze
S potencidlnym vyvozcom je pripravené konzultovat’ uplatnenie jeho Specifickej ponuky.

Podnet: lepsie moznosti na poistenie pohl'adavok;

Stanovisko EXIMBANKA SR: Vzajomnu komunikaciu s klientom sa EXIMBANKA SR
snazi nastavit’ od zaciatku obchodného pripadu tak, aby vedela pontiknut’ vhodnt konStrukciu
obchodného pripadu a expertizu trhu, na ktory vstupuje s vyuzitim vlastnych teritoridlnych
analyz. Portfélio poistnych produktov je dostatocne Siroké na pokrytie potrieb exportérov
a porovnatelné s portfoliom produktov eurdpskych exportnych agentur.

Podnet: zjednodusenie uctovnych a danovych predpisov;

Stanovisko MF SR: Oblast’ G¢tovnictva obchodnych spolocnosti je vypracovana v stlade
so smernicou Eurépskeho parlamentu a Rady 2013/34/EU a moZe byt menena iba v rozsahu
ako to umoziiuje smernica. Za posledné dva roky (2013, 2014) MF SR prijalo rad opatreni,
ktorym sa zjednoduSilo vedenie utovnictva a vykazovanie v mikro Gétovnych jednotkach
a v malych G¢tovnych jednotkach a prijali sa vSetky zjednodusenie, ktoré smernica umoziuje.
Z vyssie uvedeného dovodu uz d’alSie zjednoduSovanie nie je mozné.



Podnet: jedna sadzba DPH,;

Stanovisko MF SR: K navrhom podnikatel'ov na podporu exportu tykajucim sa zavedenia
jednej sadzby dane MF SR uvadza, Ze sadzby dane upravuje § 27 zakona o DPH. Od 1. 1.
2004 do 31. 12. 2006 sa na dodané tovary a sluzby (okrem sluzieb oslobodenych od dane)
vzt'ahovala jedna sadzba dane vo vySke 19% zo zdkladu dane. Od 1. 1. 2007 bola zavedena
znizena sadzba dane vo vyske 10 % na lieky a zdravotnicke pomdcky a od 1. 1. 2008 bola
zavedena znizenda sadzba dane vo vyske 10 % na knihy. Tovary podliehajice zniZenej sadzbe
dane st uvedené v prilohe ¢. 7 zdkona o DPH. Podla skusenosti finan¢nej spravy a MF SR
pokial’ by podnikatelia pozadovali zavedenie jednej sadzby dane, ktora by bola nizsia ako
20%, zniZenie sadzby dane by neviedlo automaticky k vyraznejSiemu znizeniu cien tovarov
alebo sluzieb, ktoré by pozitivne ovplyvnilo zvySeny dopyt, ¢o potvrdilo v minulosti
zavedenie znizenej sadzby dane napr. na knihy. NavySe znizenie sadzby dane by znamenalo
vypadok prijmov Statneho rozpoctu.

Podnet: priznanie dotacii pre firmy bez ucasti zahraniéného kapitalu, ktorych produkty su
exportované 100% mimo uzemia SR, za rovnakych podmienok ako u zahrani¢nych
investorov;

Stanovisko MH SR: Cielom zakona 561/2007 Z.z. o investi¢nej pomoci a0 zmene
a doplneni niektorych zakonov (d’alej len ,,Zdkon o investi¢nej pomoci) je vyrovnavanie
regionalnych rozdielov, teda pomoc investorom s investovanim a vytvaranim pracovnych
miest v znevyhodnenych regionoch. Napriek nespornému vyznamu spolo¢nosti, ktoré vaésinu
svojich produktov exportuji, nie je cielom tohto ndstroja podpora exportu ako takého.
Posudzovanie investicnych zdmerov sa uskutoctiuje na zaklade parametrov investi¢ného
zameru, ktoré nesuvisia s vlastnickou Strukturou, povodom kapitalu, alebo umiestiiovanim
produkcie na doméce, resp. zahrani¢né trhy. Investiéné zdmery sa posudzuju na zaklade vysky
investicie, poctu predpokladanych vytvorenych novych pracovnych miest a lokality
umiestnenia pldnovanej investicie. Hlavnym limitujacim faktorom slovenskych spolo¢nosti
pre moznost” uchadzat’ sa o investiéni pomoc na zaklade Zakona o investi¢nej pomoci sa
modze zdat' vySka minimalnej investicie a pocet novych vytvorenych pracovnych miest
potrebnych pre splnenie v§eobecnych podmienok. Touto otazkou sa MH SR aktudlne zaobera
a zohladnuje ju v rdmci pripravy novej koncepcie investi¢nej pomoci v SR.

Podnety a navrhy na podporu exportu, ktoré vzisli z dotaznika
(ciel'ova skupina SOPK, SARIO, AZZZ SR, RUZ, Klub 500 a SBA)

Vytvorenie akého nového ndstroja na podporu exportu zo strany Stdatu by ste
uvitali ?

Podnet: podpora inovativnych podnikov;

Stanovisko MH SR: MH SR realizuje podporné nastroje v ramci moznosti zo $tatneho
rozpoctu (inovacné vouchre, podpora priemyselnych klastrov a podpora startupov), pricom
Sir§i priestor pre podporné nastroje existuje v schvdlenom Opera¢nom programe Vyskum
a inovacie, v ramci ktorého sa v sucasnosti pripravuju vyzvy. Minister hospodarstva v zaujme
ocenenia mimoriadnych vysledkov a vynikajucich diel v oblasti inovacii udel'uje kazdorocne
cenu ,Inovativny ¢in roka“. Cena ministra hospodarstva sa udel'uje v troch kategoriach.
V roku 2015 sa uskutocni uz 8. rocnik tejto sut’aze.



Podnet: Primarny zaujem zo strany velkych automobilovych gigantov pdsobiacich
na Slovensku o podnikatel'ské subjekty (hoc 1 malé) so slovenskym zadzemim. V sucasnosti je
nemozné dostat’ ¢o i len odpoved’ na navrh spoluprace od firiem v oblasti slovenského
automobilového priemyslu a nasledné uplatnenie sa slovenskych firiem.

Stanovisko ZdruZenia automobilového priemyslu SR (ZAP SR): Nakupy v automobilkach
sa delia v principe na produktivne nakupy (diely pouzité priamo na montdz automobilov)
a vSeobecné nakupy (pomocny, spotrebny material, kancelarske potreby, atd’.). Produktivne
nakupy su rozhodované a realizované na globalnej trovni, vSeobecné nakupy, nékup
na globalnej a scasti na lokalnej Grovni. Automobilky pdsobiace na Slovensku nemaju
vyznamné kompetencie v produktivnych ndkupoch, pretoze nemdzu rozhodovat
0 dodavateloch. V oblasti vSeobecnych nakupov st ich kompetencie Ciasto¢né, pretoze
nemozu vsetko zaobstaravat. Skutocnost,, ze naSe automobilky ¢asto nereaguji, je spdsobené
viacerymi faktormi, ale okrem iného aj tym, Ze nemaju potrebné kompetencie. Dodavatelia
musia plnit’ isté kritérid a musia preukazovat’ istd kulturu, ktora sa preveruje v auditoch.
Nakup dielov sa vyvija stale viac k doddvkam celych modulov, systémov. Uspiet’ mozu len
dodévatelia, ktori st schopni ponuknut’ komplexné rieSenie (od vyskumu, vyvoja, skasok
prototypov, aZ po sériovli vyrobu) na najvysSej technickej a technologickej urovni. Su to
firmy s vysokym stupiiom know-how. Vyroba dielov je ,rozdand™“ medzi dodavatelov
a neexistuje stav, ze niektory diel neméd kto dodat. Ten kto chce nahradit’ sucasného
dodavatel’a, musi presvedcit’, ze je lepsi. Slovenské firmy moézu ziskat’ know-how ako sa stat’
dodavatel'om a ¢o musia plnit. Ovela tazsie je nadobudnut” know-how na vyrobu modulov
pristrojoviek, naprav, sedaciek, dverovych modulov, atd. ZAP SR pripravuje v spolupraci
so SARIO projekt, ktory by mal poméct’ slovenskym dodavatePom pri zapajani sa
do dodavatel’skych sieti. Ziskanie prislusnych informacii (know-how) a zrealizovanie
prislusnych krokov posilni ich konkurencieschopnost’ a kompetencie. Tymto vSak ziskaju len
moznost ponukat, ¢o ale neznamenad automatické ziskanie zdkazky, ale musia sa uiu
uchadzat’” v globalnej sutazi. ZAP SR vidi priestor pre slovenské firmy skor
v subdodavkach pre vel’kych systémovych dodavatel’ov. Tu vSak platia rovnaké pravidla
ako pre dodavky do automobiliek. Preto projekt pocita s mapovanim dodavatel'skych sieti
vyrobcov poOsobiacich na Slovensku a pripadnym nahrddzanim dodavok, ktoré¢ su
importované, dodavkami zo Slovenska. Potencidlni slovenski doddvatelia vSak musia byt’
pripraveni ¢asto na masivne investicie, resp. hl'adanie zdrojov. Na to je vSak treba zmapovat,
kto na Slovensku a ¢o vyraba (databaza firiem), aké st jeho schopnosti a ¢i je schopny vstapit’
do dodavok pre automobilovy priemysel.

Podnet: prieskumy a reserSe ohl'adom potrieb §tatov, s ktorymi by bola mozna spolupraca;
Stanovisko MZVaEZ SR: MZVaEZ SR verejne zdiela ekonomické informacie, ako
aj obchodné a investi¢né prilezitosti, ktoré ziskava zo ZU SR prostrednictvom webového
portalu ministerstva a elektronickych tyzdennych aktualit. Na portali Bizinfo st k dispozicii
aktualne ponuky a dopyty zo zahrani¢ia ponukajice spolupracu slovenskym podnikatel'om.
MZVaEZ SR zverejiiuje obchodno-ekonomické informacie pre podnikatel'ski verejnost
na portali Podnikatel'ského centra ministerstva, zasiela adresné informécie relevantnym
subjektom a podnikatel'skej verejnosti prostrednictvom elektronickej posty, poskytuje denny
kontakt slovenskym podnikatel'skym subjektom v oblasti podpory exportu, organizuje
odborné seminare, konferencie a misie pre podnikatel'sku verejnost, koordinuje realizaciu
a vyuzivanie programov pomoci EU kandidatskym §tdtom na vstup do EU v ramci nastrojov
predvstupovej pomoci IPA, Twinning a TAIEX. V sucasnosti MZVaEZ SR pripravuje mapu
exportnych prilezitosti pre slovenskych podnikatel'ov.



Podnet: nepriama pomoc - mentoring, vzdelavanie, konzultacie;

Stanovisko SARIO: Agentura SARIO vyrazne posilnila informacné a vzdelavacie aktivity
pre slovenské firmy v oblasti podpory exportu organizovanim rézne tematicky a teritorialne
zameranych semindrov v ramci Proexportnej akadémie. Zamerom a hlavnym cielom
akadémie je zvysit informovanost najmd MSP o odbornych aspektoch a metodach
medzinarodného obchodovania, zauzivanych praktikdch v obchodnej komunikacii a tiez
Specifikach obchodovania na jednotlivych zahrani¢nych trhoch. SARIO zabezpecuje komplex
informacnych, poradenskych a asistencnych sluzieb pre slovenskych exportérov a ponuka im
moznost’ obratit’ sa na agentiru SARIO s ich Specifickymi dopytmi a zamerom o konzultaciu,
napr. aj cez emailovl adresu trade@sario.sk .

Stanovisko EXIMBANKA SR: EXIMBANKA SR od roku 2013 prostrednictvom utvaru
klientskeho poradenstva poskytuje slovenskym exportnym spolocnostiam individualne
odborné poradenstvo. Poradenstvo je uréené segmentu exportérov, ktori maju predpoklady
presadit’ sa na zahrani¢nych trhoch a nemaji dostatocné znalosti vo financ¢nej, obchodne;j
alebo teritoridlnej oblasti. V rdmci individualnych konzultacii exportéri moézu poziadat’ este
Vv predpripravnej faze kontraktu o zhodnotenie potencidlu ich exportnych aktivit, konzultovat
mozné rizika teritdria, ako aj posudenie miery rizika ich vyvozného kontraktu a spdsobu
zabezpecenia platieb. Nasledne na zéklade ich individudlnych poziadaviek a potrieb je
odporucené vyuzitie optimalnej Struktiry financovania resp. poistenia ich exportnych aktivit.
Dalsou aktivne vyuzivanou formou vzdelavania pre exportérov je organizovanie seminarov
a workshopov. Vsetky uvedené sluzby st pre exportérov poskytované bezplatne a moézu ich
vyuzit’ vSetci exportéri bez ohl'adu na ich vel'kost’ alebo sektor podnikania.

Novinky v oblasti exportného poradenstva a vzdelavania v roku 2015

Exportné kluby EXIMBANKY SR - EXIMBANKA SR zacala v roku 2015 s organizovanim
odbornych vzdelavacich podujati v jednotlivych regionoch Slovenska pod ndzvom Exportné
kluby EXIMBANKY SR. Ciel'om tychto podujati je poskytovat’ na pravidelnej baze odborné
poradenstvo Vv oblasti exportu, rieSenie aktualnych tém suvisiacich s exportom, ako aj tipy
na rieSenie problémov, s ktorymi sa podnikatelia stretavaja pri ich vyvoznych aktivitach. Prvy
Exportny klub EXIMBANKY SR sa konal 12. 3. 2015 v Hronseku, okres B. Bystrica.
Na zaklade vyhodnotenej on-line spitnej vizby od ucastnikov méze EXIMBANKA SR
konstatovat’, Ze celkovu spokojnost’ s podujatim vyjadrilo az 81,06% zucastnenych. NajbliZsie
klubové stretnutia pre rok 2015 st planované v mesiaci jun v KoSiciach a na jesen v Bratislave.
Priprava publikacie ,,Manual exportéra“ - EXIMBANKA SR pripravuje pre slovenskych
podnikatelov odbornti publikaciu s ndzvom ,,Manual exportéra®, ktord bude vyuzitend ako
prirucka optimélneho postupu exportéra pri realizacii jeho zahrani¢noobchodnych operacii
uréenych na predaj tovarov a sluzieb do zahranicia, t.j. bezpecna realizacia obchodného pripadu
od predkontraktacnej fazy az po zaplatenie pohladavky resp. jej odpredanie financujucej
spolocnosti.

Podnet: Chyba komunika¢na platforma, jednotny Statny portdl pre podporu exportu
a komunika¢na schranka, cez ktori by sa mohli podnikatelia (zaujemcovia o export)
dozvediet aktudlne moznosti o vystavach, vzdelavacich aktivitdich, obchodnych misidch
SARIO, MH SR, MZVaEZ SR, SOPK - v sucasnosti su vsetky informacie na viacerych
strankach.

Stanovisko SARIO: Agentira SARIO vytvorila jednotny Statny Portal pre exportéra, cez
ktory zaujemcovia o export ziskaju aktudlne informdacie o vystavach, vzdelavacich aktivitach,
obchodnych misidch SARIO, MH SR, MZVaEZ SR, SOPK. Portal je od 31. 12. 2014 verejne
dostupny na www.export.slovensko.sk.
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Podnet: Statat exportéra investiénych celkov (zatial’ to v SR robi len Istroenergo a viac menej
vlastnymi silami);

Stanovisko SARIO: Agentira SARIO vroku 2014 podnikla prvé kroky k vytvoreniu
Zdruzenia dodavatel'ov investi¢nych celkov, poskytla platformu pre vytvorenie dobrovol'ného
zdruzenia spoloCnosti (Clenov), ktorého cielom je prostrednictvom spolo¢nych aktivit
exportovat’ ich produkty a sluzby do zahrani¢ia. Spojenim viacerych spolo¢nosti sa dosiahne
vyssia uspesnost’ v prieniku a pdsobeni na zahraniénych trhoch. Dalsie kroky v rozvijani tejto
agendy budu predmetom medzirezortnej diskusie. Podpora pomocou vladnych garancii pre
exportérov vel’kych investicnych celkov nie je v kompetencii agentury SARIO.

Podnet: podpora pri garantovani platieb z rizikovych oblasti (EXIMBANKA SR nepokryva
vsetky rizikd);

Stanovisko EXIMBANKA SR: EXIMBANKA SR poskytuje klientom komplexnu formu
podpory a zabezpecenia ich vyvoznych aktivit. V ramci $irokého produktového portfolia
pokryva komerc¢né aj politické rizika.

Podnet: Miksie uverové podmienky pre exportérov, znizovanie akychkol'vek dani nie je
spravna cesta. Exportér potrebuje postavit’ nova vyrobnu halu a realizovat’ d’alSie investicie.
Tu by bola vhodna podpora prostrednictvom odpisov. Uver na nové technoldgie by mal mat
vacsiu podporu z Casového urokového pohladu a z pohladu odpisov - banky v stuéasnosti
neuveruji nadmerny odpocet DPH pri vyvoze.

Stanovisko EXIMBANKA SR: EXIMBANKA SR financuje dovoz technologii, ktoré
v kone¢nom dodsledku umoziiuju vyvoz kvalitnejSej produkcie s vysokou mierou pridanej
hodnoty. V poslednom obdobi vyraznejSie rastol zdujem o investi¢né uvery zo strany velkych
klientov, konkrétne tivery na nakup a modernizaciu technoldgii, ¢o suvisi so snahou klientov
udrzat’ alebo zvysit’ svoju technologicku vyspelost’ a efektivnost’ vyrobného procesu, ako aj
posilnit’ konkurencieschopnost’.

Podnet: Znizenie sadzieb EXIMBANKY SR na podporu exportu - pre krajiny, kde by sa
podpora uplatnila najviac (t.j. tam, kde nechct pracovat’ Standardné komercné poistovne) -
sadzby st neumerne vysoké voci obchodnej marzi, ktord sa v danych kontraktoch dosahuje,
samozrejme bez podpory §tatu vo¢i EXIMBANKE SR to nepdjde. Stat by mal prispiet
ku krytiu rizika stuvisiaceho s exportom do tychto krajin, pretoZe je to ndstroj na vytvéaranie
pracovnych miest, t.j. sucast’ politiky zamestnanosti.

Stanovisko EXIMBANKA SR: Oblast exportnych uverov je striktne regulovana
medzindrodnymi zavdznymi nariadeniami. EXIMBANKA SR méa v sulade s tymito
pravidlami obmedzené pole poOsobnosti tak, aby sa Stitna podpora exportu nepokladala
za $tatnu subvenciu. EXIMBANKA SR je povinna riadit’ sa pravidlami OECD, ktoré taktiez
ustanovuju metodiku pre vypocet minimalnych poistnych sadzieb. Napriek tomu, zastava
nazor, ze pri poisteni strednodobych a dlhodobych odberatel’skych tverov ma EXIMBANKA
SR najvyhodnejsie poistné sadzby.

Podnet: statne zaruky pri obchodoch s Ukrajinou a Ruskou federaciou;

Stanovisko EXIMBANKA SR: Slovenski exportéri, ktori exportujii na uvedené teritorium,
maji  moznost eliminovat svoje rizika stvisiace sich obchodnymi aktivitami aj
prostrednictvom sluzieb EXIMBANKY SR, ktora poskytuje poistenie vyvozu a investicii
uréenych aj na teritorium Ukrajiny a RF v stlade s prisludnymi nariadeniami Rady EU.
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Podnet: nenavratnd finanéna podpora ucasti na veltrhoch, resp. na marketingové aktivity
na trhoch tretich krajin (napr. v rdmci eurofondov) aj pre mensie obchodné spolo¢nosti ako
beneficientov - nielen pre vyrobcov, asociacie, resp. Statne institacie;

Podnet: prehodnotit’ sposob vyberu podporovanych vystav a vel'trhov v zahraniéi, navysit
rozpocet a zlepsit’ dizajn stanku, podporu ucasti na vystavach aj pre Bratislavsky kraj;
Stanovisko MH SR: Individualna ucast’ slovenskych vyrobcov na veltrhoch, vystavach,
obchodnych misiach prostrednictvom Operacného programu Konkurencieschopnost’
a hospodarsky rast (OP KaHR) bola mozna v predoslom programovom obdobi. V ramci roku
2014 bol z prostriedkov OP KaHR realizovany aj narodny projekt zamerany na podporu
ucasti slovenskych vyrobcov na vel'trhoch a vystavach v zahranici a propagaciu slovenského
priemyselného potencidlu, prostrednictvom ktorého mohli mikro, MSP, so sidlom mimo
Bratislavského samospravneho kraja ziskat’ pomoc vo forme bezplatnej ti¢asti na vybranych
zahrani¢nych vystavach. V ramci roku 2015 maji MSP opéatovne moznost’ ziskat” bezplatnu
ucast na vybranych vystavach, blizSie informacie sa nachadzaju na stranke
http://www.mhsr.sk/10893-menu/143364s . Nasledujiuce programové obdobie na roky 2014-
2020 cez operacny program Vyskum a Inovacie v casti Prioritnd os 3 ,,Posilnenie
konkurencieschopnosti a rastu MSP“ popisuje aj ufast slovenskych podnikov
na prezentaénych podujatiach. Ugast’ podnikatel'skych subjektov na veltrhoch a vystavach
bude urcend opit’ pre subjekty mimo Bratislavského kraja. V sucasnosti vSak nie je uréena
forma realizacie podpory tejto aktivity a ani odhadovany zaciatok realizacie. Od roku 2016
prebera od MH SR celtl agendu agentiira SARIO.

Podnet: vytvorit’ fond na podporu exportu;

Stanovisko MH SR: MH SR v priebehu mesiacov februar - april 2013 zvazovalo viaceré
alternativy vytvorenia fondu na podporu exportu a uskutocnilo niekolko rokovani
S vybranymi rezortmi a inStiticiami, ktorych nazor ma zasadny vyznam pri posudzovani
ideového zameru vytvorenia fondu na podporu exportu. Z uskuto¢nenych rokovani vyplynul
zaver, ze v sucasnej dobe neexistuje realna alternativa financovania fondu na podporu
exportu, ako samostatné¢ho institutu, ktord by naplnila ideovy zdmer MH SR. Z rokovani
vyplynulo tiez odporucanie pokracovat v efektivnejSom vyuzivani existujucich nastrojov
podpory exportu a fungovani existujucich institacii na podporu exportu.

Podnet: zlepsenie efektivnosti existujucich nastrojov, napr. nastroj zahraniéné pracovné cesty
ustavnych ¢initel'ov a predstavitelov §tatu, prijatia vyznamnych zahrani¢nych predstavitel'ov,
chyba koordinécia postupov a vyraznejsie presadzovanie konkrétnych zaujmov exportéra;
Stanovisko MZVaEZ SR: MZVaEZ SR podporuje obchodné a investiéné aktivity
podnikatel'skych subjektov pri ich vstupe na zahrani¢né trhy. Rezort zahrani¢nych veci SR
organizuje podnikatel'ské misie pri zahrani¢nych cestach ustavnych cinitelov, ktoré su
jedine¢nou prilezitostou pre nadviazanie obchodnych kontaktov v teritériu, identifikovanie
potencidlnych obchodnych partnerov a presadzovanie vyrobkov alebo sluzieb firmy na danom
trhu. Pri priprave podnikatel'skych misii spolupracuje s agentirou SARIO a SOPK.
Na zvySovani ucinnosti uvedenych ndstrojov sa kontinudlne pracuje, konkrétne podnety
zo strany podnikatel'ov patria medzi najdolezitejSie faktory ispeSnosti tohto procesu.

Co Vim chyba zo strany $titu pri podpore exportu ?
Podnet: informacie o existencii aktivit Statu pre podporu exportu - neexistuje ziadny
marketing tychto podpornych aktivit zo strany Statu voc¢i podnikatelom, neexistuje

komunika¢ny kanal, cez ktory by podnikatelia mohli identifikovat a oslovit' prisluSna
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intitaciu, ktord by podnikatelom mohla pomoct’ pri Starte a rozvoji exportu produktov
a sluzieb;

Stanovisko MH SR: Pre prislusné ministerstva a inStiticie zastupujice zaujmy podnikatel'ov
vyplynula z prieskumu tloha posudit pripravu arealizaciu marketingovej alebo
komunika¢nej kampane na podporu propagacie proexportnych nastrojov.

Podnet: pomocou by bolo napriklad participovanie donorskej organizacie na vykonanie
Specialnych skasok (UL, GOST, atd’.), ktoré st pozadované ako podmienka pre export;
Stanovisko Technického skuSobného tistavu Piestany: TSU Pie§tany (Www.tsu.sk) sa uz
dlho zaobera skuskami v systéme GOST a takisto spolupracuje so skuSobnami v Rusku,
Bielorusku a na Ukrajine. V minulych rokoch TSU Pie§tany zorganizoval odborné seminare
pre slovenskych vyrobcov, ktori vykonavaju export tovarov do §tatov Colnej tnie EU.

Podnet: zamedzit’ obchadzaniu legislativy REACH dovozcami mimo EU;

Stanovisko MH SR: Podnet tykajuci sa zamedzenia obchadzania legislativy REACH
dovozcami mimo EU si vyZaduje nasledovné vysvetlenie. Za dovozcu sa podla eurépskeho
nariadenia REACH (¢. 1907/2006) povazuje ,,akdkol'vek fyzicka alebo pravnickd osoba
so sidlom v Spolocenstve, ktord je zodpovedna za dovoz“. Z uvedeného vyplyva, ze
za dovozcu v zmysle REACH sa nepovazuje spoloénost mimo EU, pretoze za dovoz moze
byt zodpovedny iba subjekt so sidlom v Spoloc¢enstve, ktory podlicha eurdpskej jurisdikcii
a/alebo jurisdikcii niektorého &lenského §tatu EU. Ak spolo¢nost’ zodpovedna za dovoz
obchddza ustanovenia nariadenia REACH, konéd protiprdvne a za takéto konanie nesie
zodpovednost’. Vystavuje sa tym riziku sankcionovania kontrolnymi organmi ¢lenského Statu,
na uzemie ktorého chemikaliu dovaza. Kontrolné organy zodpovedné za vymozitel'nost’ prava
v oblasti rozsahu posobnosti nariadenia REACH na tizemi SR su uvedené v chemickom
zakone (€. 67/2010) a presetruju akykol'vek podnet, ktory sa tyka poruSovania povinnosti
vyplyvajucich z nariadenia REACH.

Podnet: systémova a dlhodoba podpora inovativnych podnikov a odvetvi (bez ¢astych zmien,
kazdej vymene vlady, prip. zmeny rezortného ministra);

Stanovisko MH SR: MH SR realizuje podporné nastroje v rimci moznosti zo §tatneho
rozpoCtu (inova¢né vouchre, podpora priemyselnych klastrov a podpora startupov), pricom
SirSi priestor pre podporné nastroje existuje v schvalenom Operacnom programe vyskum
a inovacie (OPVal), v ramci ktorého sa v si€asnosti pripravuju vyzvy. Systémovu a dlhodobu
podporu inovacii zastreSuje schvalend Stratégia vyskumu ainovacii pre inteligentnt
Specializaciu SR (RIS3), ktord bola vypracovand v spolupraci s viacerymi rezortmi,
zastupcami akademickej a vyskumnej sféry a podnikatel'ov. Tento konsenzudlny pristup,
samotné schvalenie stratégie RIS3 vladou SR a odsuhlasenie stratégie Europskou komisiou,
umoziuje podporovat vyskum a inovacie spdésobom, ktory nebude nachylny na pripadné
Casté zmeny vo vlade, resp. na rezortoch, minimalne do roku 2020. Samotna stratégia je
,»pruzna‘, t. j. prostrednictvom dvojrocnych akénych planov dokaze lepSie reagovat’ na vyvoj
Vv oblasti inovécii a vyskumu ako aj na poziadavky jednotlivych aktérov. Sucastou stratégie
RIS3 st aj opatrenia, ktoré sa dotykaji exportu, a to podpora internacionalizacie podnikov,
podpora zapajania sa do zahranicnych dodavatel'skych retazcov, ako aj podpora
cezhrani¢nych partnerstiev, resp. sietovania vyskumnych, akademickych inStitacii
a podnikatel'skych subjektov. Prioritnymi néstrojmi realizécie stratégie RIS3 budi operacné
programy, najma OPVal.

Podnet: podpora exportérov vel’kych investicnych celkov (elektrarne, pekarne, Cisticky vod,
mlyny a pod.) formou vladnych garancii;
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Stanovisko SARIO: Agentira SARIO vroku 2014 podnikla prvé kroky k vytvoreniu
Zdruzenia dodavatelov investi¢nych celkov, poskytla platformu pre vytvorenie dobrovol'ného
zdruzenia spoloCnosti (Clenov), ktoré¢ho cielom je prostrednictvom spolo¢nych aktivit
exportovat’ ich produkty a sluzby do zahrani¢ia. Spojenim viacerych spolo¢nosti sa dosiahne
vyssia uspesnost’ v prieniku a pdsobeni na zahraniénych trhoch. Dalsie kroky v rozvijani tejto
agendy budu predmetom medzirezortnej diskusie. Podpora pomocou vladnych garancii pre
exportérov vel’kych investicnych celkov nie je v kompetencii agentury SARIO.

Podnet: EXIMBANKA SR by mala ponuknut’ moznost’ poistenia zahrani¢ného partnera bez
preverenia bonity - takuto poistku ponukaji komeréné poistovne (napr. Euler Hermes pre
krajiny, ktoré st v EU);

Stanovisko EXIMBANKA SR: Moznost’ postdenia zahrani¢ného odberatel’a bez preverenia
bonity prichadza do uvahy jedine v pripade celoobratkového poistenia vyvozcu.

Podnet: vicsia podpora Statu pri preberani poistovacich rizik pri exporte do zahranidia,
podpora odlozenych splatok za dodané tovary a sluzby zo strany Statu,

Stanovisko EXIMBANKA SR: Riziko nezaplatenia pohl'adavok zo strany zahrani¢ného
odberatela prebera EXIMBANKA SR v pripade uzatvorenia poistnej zmluvy. EXIMBANKA
SR taktiez poskytuje podporu pri odlozenych splatkach. Prostrednictvom eskontu zmeniek je
mozné poskytnut’ Gver na prislusné exportné pohl'adavky (od momentu vyvozu po inkaso
platby od zahrani¢ného odberatel’a).

Podnet: systematické promovanie Slovenska ako krajiny, systematicka tvorba znacky
Slovensko, tvorba povedomia a asociacia pojmu Slovensko konkrétnym produktom alebo
odvetvim;

Stanovisko MZVaEZ SR: MZVaEZ SR koordinacne zabezpecuje jednotnli prezentaciu SR
Vv zahrani¢i. Priprava ndrodného brandingu ako stcast’ prezentdcie SR v zahranic¢i zaroven
nadvizuje na uznesenie vlady SR ¢. 135 z 19. 3. 2014 a na zavery Rady vlady SR na podporu
exportu a investicii ¢. 02/01/2014 z 19. 2. 2014 a ¢. 05/03/2014 z 20. 8. 2014. V sucasnosti sa
spracovava ideovy koncept do konkrétnej podoby. Pracovnd skupina pre koordinovanu
prezentaciu Slovenska v zahrani¢i pdsobi v rdmci Rady vlady SR na podporu exportu
a investicii s cielom vytvarat’ platformu pre aktivity jednotnej prezentacie SR v zahranici.
Cielom narodného brandingu je zvysit' atraktivitu SR pre zahrani¢nych zaujemcov o oblast’
cestovného ruchu, zlepsit’ podmienky na prildkanie zahrani¢nych investicii do SR, podporit’
export slovenskych vyrobkov na svetové trhy a Vv neposlednom rade podporit domdacu
celospolocensku diskusiu o identite naSej krajiny. Ide o Ulohu pre viacero organov Statnej
spravy, pricom MZVaEZ SR ma v tomto procese jednu z hlavnych tuloh.

Podnet: skvalitnenie analytickych informacii o aktualnej situacii v prislusnej krajine
spracované prostrednictvom MZVaEZ SR a siete ZU SR, skvalitnenie siete ekonomickych
zastipeni v krajinach s proexportnym potencialom slovenskych firiem;

Stanovisko MZVaEZ SR: Pre podnikatel'sku sféru SR s osobitne dolezité relevantné,
kvalitné, T'ahko pristupné informacie. ZU SR zasielaji aktualne ekonomické spravy tak
v ramci denného spravodajstva, ako aj spravodajstva do portalu ,,Podnikajme v zahranici,
umiestnené¢ho na webstranke MZVaEZ SR, pravidelne informujt o dolezitych skuto¢nostiach
a situdcii v teritoriu. Z tychto sprav je zostavovany elektronicky tyzdennik pre podnikatel'ov,
ktory je rozosielany adresne jednotlivym subjektom. Ekonomické informacie o teritoriu st
aktualizované minimalne 1 krat za polrok. Podnet je a bude zohl'adneny v ramci riadiacej
¢innosti na MZVaEZ SR v miere, aku dovol'uji kapacity a rozpoc¢tové prostriedky.
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Podnet: vicsie zapojenic MZVaEZ SR a MH SR pri podpore rozpracovanych kontraktov
spolo¢nosti zo SR so spolo¢nostami zo zahranicia cez ich MZV, pripadne MH (napr. rdmcové
dohody);

Stanovisko MZVaEZ SR: Pri uzatvarani ramcovych dohdd kona MZVaEZ SR podla
pravidiel postupu uvedeného v smernici, az do prijimania zmliuv zalozenych na takejto
dohode. MZVaEZ SR ma za ciel’ pouzivat’ ramcové dohody primerane, takym sposobom, aby
sa nenarusala, neobmedzovala alebo nedeformovala hospodarska sutaz a dodrziavala sa
transparentnost’. Podnet s prihliadnutim na vysSie uvedené zdsady MZVaEZ SR zohladni.
Na jeho realizaciu je potrebna individudlna komunikacia s konkrétnym podnikatel'skym
subjektom, ku ktorej je MZVaEZ SR otvorené.

Iné podnety a navrhy na podporu exportu

Podnet: vybudovat’ systém zaruk - poistenia exportu do problémovych teritorii (napr. Rusko,
Egypt, Irak, Iran) a pre zékaznikov s kratkou histériou, ktorych nie je mozné poistit
Standardnymi nastrojmi komerénych poist'ovni (ako st napr. Euler Hermes, Coface);
Stanovisko EXIMBANKA SR: EXIMBANKA SR realizuje poistenie vyvoznych
pohl'adavok aj do spominanych rizikovych teritorii a taktiez je schopna poistit’ odberatel'ov
s kratkou historiou, napr. aj SPV spoloc¢nosti.

Podnet: ziskat offsetové programy pre firmy zo SR v pripade vSetkych nakupov napr.
vojenskej techniky a tiez sluzieb zo zahranicia ako reciprocitu za nakupy pre potreby SR;
Stanovisko Ministerstva obrany SR: V stlade s Programovym vyhlasenim vlady SR
(,,Vlada bude pokracovat’ v udrziavani a ochrane potrebnej obrannej infrastruktary, zefektivni
¢innost’ subjektov obranného priemyslu vo vlastnictve §tatu. Bude podporovat’ uplatnenie
produktov bezpecnostného a obranného priemyslu SR v zahrani¢i vratane jeho zapajania
do mnohonérodnych projektov.) a re§pektujuc Smernicu 2009/81/EC o udel'ovani kontraktov
v oblasti obrany a bezpecnosti, Vysvetl'ovaciu poznamku na Offsety riaditel'stva v§eobecného
vnutorného obchodu a sluzieb, Ministerstvo obrany SR podporuje tento navrh (Ziadost)) firiem
S tymito podmienkami:
e nemoZzeme ziadat’ offset od dodavatel'ov vo vSetkych pripadoch ,,univerzalne®, ale
e Vzaujme zabezpeCenia obranyschopnosti za kaZzdych podmienok (aj v pripade
dlhotrvajucej krizy, ¢i vojny), ministerstvo obrany pri vSetkych projektoch zvazuje
dodlezitost” zbrane (komodity) — jej strategicky vyznam a V pripade strategického vyznamu
stanovuje podmienky pre tieto bezpeénostné prvky:

o bezpecnost’ dodavok pri nahrade strat (najistejSia dodavka je, ak sa komodita vyraba
doma);

o servis, dodavky nahradnych dielcov, opravy, udrzba, generalne opravy a modernizacie
(nutnost’ zapojenia vlastnych podnikov);

o vycvik technického personalu a obsluzného persondlu (napr. pilotov) je nutné zaistit’
na vlastnom tzemi, pretoZze v mnohych pripadoch je v zahranic¢i drahsi, ale hlavne pre
jeho rychlost” a operativnost’ v krizovej situacii je nutné mat’ tieto kapacity doma, ak
nechceme byt zavisli, alebo ohrozovat’ obranyschopnost’.

Pretoze zdovodnenia offsetu (priemyslovej spoluprace) podl'a ¢lanku 346 TFEU podliehaju
skrutinizacii EC na minimdlne tri kritérid: zasadny bezpecnostny zaujem, spojitost’
zasadného bezpecnostného zdujmu s predmetnym (offsetovym ) kontraktom a zdovodnenie,
7e pravidli EU ohrozujii zasadné bezpeénostné zaujmy, pre realiziciu offsetov
(bezpecnostnych prvkov) by bolo vhodné a MO SR je toho nazoru, Ze pre plynulost’ prace
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s dozorcom nad Smernicou 2009/81/EC je nutné definovat’® zasadné (strategické)
bezpecnostné zaujmy SR.

Podnet: Podnikatel’a, ktory exportuje slovenské vyrobky, raz ro¢ne pozvat' na rokovanie,
napr. na MZVaEZ SR a vypocut’ si jeho skusenosti, pripomienky a navrhy, ktoré pocas roka
zaznamenal. Mohli by sluzit’ na dalSie skvalitnenie podmienok pre inych podnikatelov,
pripadne na zlepSenie informovanosti, alebo adresnejSiu pomoc, zaroven by vzniklo blizsie
prepojenie medzi Statom a podnikatel'skymi subjektmi (aj mensimi).

Stanovisko MZVaEZ SR: MZVaEZ SR nema k dispozicii udaje, ktory podnikatel’, aky
tovar a kam exportuje (ochrana udajov na zéklade zakona o Statistike). Preto tuto poziadavku
nie je mozné rieSit’ priamo pozyvanim exportérov na rokovania. Tieto konzultacie s firmami
rieSi MZVaEZ SR priebezne cez konzultatné dni ekonomickych diplomatov na regionalnych
komorach SOPK a SARIO acez organizované stretnutia s podnikate'mi pri pravidelnych
poradach vediacich ZU SR a obchodno-ekonomickych diplomatov.

Podnet: centralny register na overovanie zakladnych tdajov a bonity zahrani¢nych firiem
v ramei EU;

Stanovisko MZVaEZ SR: V juni 2014 MZVaEZ SR zakupilo pre vietky ZU SR online
pristup na celosvetovi databazu firiem Dun&Bradstreet. S jej pomocou mdézu ZU SR
poskytnut’ slovenskym firmam zakladné informacie o zahrani¢nych firmach nielen
v EU, ale na celom svete. Tieto idaje obsahuji aj informacie o zisku, strate firmy podla
uctovnej zavierky, o obrate, manaZmente, nie v§ak o platobnej spol’ahlivosti, bonite
firmy. Takéto informacie poskytuju za uplatu komeréné firmy, napr. Creditreform,
Cofase a iné.

Podnet: zabezpecit’ podnikom pristup k exportnym a importnym S$tatistikdm z krajin Latinskej
Ameriky, NAFTA, Blizky a Stredny Vychod;

Stanovisko MH SR: Statistické udaje o exporte a importe SR s jednotlivymi krajinami celého
sveta su dostupné na webe: http://www.mhsr.sk/zahranicny-obchod-2014/142824s. Statistické
udaje o exporte aimporte jednotlivych krajin sveta su stcastou materialov ,,Ekonomicka
informacia o teritoriu®, ktoré st za kazdu krajinu dostupné na webe MZVaEZ SR:
http://www.foreign.gov.sk/sk/podnikajme_v_zahranici/ekonomicke_informacie_podla_krajin
Stanovisko MF SR: Statistické informacie o zahraniénom obchode je mozné ziskat' aj
z verejne dostupnych zdrojov. Medzi najkomfortnejSie nastroje patri ,,Market Access
Database® (http://madb.europa.eu/madb/indexPubli.htm). Na uvedenej adrese su sustredené
vSetky dolezité¢ informacie o vyvoze (dovoze z) tretich krajin vratane colnych sadzieb,
postupov a formalit, Statistik, informécii o existujucich prekézkach obchodu, veterinarnych
a fytosanitarnych opatreniach a pravidlach povodu. Na uvedenej stranke je samostatna cast
sosobitnymi sluzbami pre malé astredné podniky. DalSou moznostou s trochu
komplikovanej$im vyhl'addvanim je databaza Svetovej obchodnej organizacie :
https://www.wto.org/english/tratop_e/tariffs_e/tariff data_e.htm
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Agro TAMI, a.s. Nitra

AIR - TRANSPORT EUROPE, sr.o. Poprad
ANASOFT APR, spol. s r.o. Bratislava
Asseco Central Europe, a. s. Bratislava
AT — ENGINEERING, s r.0. Bratislava
AVEX Electronics, s.r.o. Oravska Lesna
BEZ Transformatory, a.s. Bratislava
Biotika, a.s. Hol/SK Slovenska Cupca
BTG Holding, s.r.o. Bratislava
Bukocel, a.s. Hencovce
Bukoza Export-Import,a.s. Hencovce
DECODOM, spol. sr. 0. Topol'¢any
DELTA DEFENCE, a.s. Presov
Doprastav, a.s. Bratislava
EKOLTECH, sr.o. Lucenec
EKOM spol. sr. 0. Piestany
ELTECO, a.s. Zilina
Eset, s.r.o. Bratislava
EUR-MED Slovakia, s. r. 0. Stara Tura
Eustream, a.s. Bratislava
Grafobal Group, a.s. Bratislava
GRAFOBAL, a. s. Skalica
Gratex International, a.s. Bratislava
Chemosvit, a.s. Svit
CHEMOSVIT FOLIE, a.s. Svit
Chirana Medical, a.s. Stard Tura
I.D.C. Holding, a.s. Bratislava
IPESOFT, s r.o. Zilina
ISTROENERGO GROUP, a.s. Levice

JJ ELECTRONIC, s.r.o. Cadca
KINEX BEARINGS, a.s. Bytca
KONSTRUKTA - Industry, a. s. Trenéin
Kros, a.s. Zilina
MATADOR Automotive Vrable, a.s. Vrable
MEDEKO CAST, s.r.o. Povazska Bystrica
Meroco, a.s. Leopoldov
MicroStep, s.r.o. Bratislava
Millennium, sr. o. Bratislava
Nafta, a.s. Bratislava
NEOGRAFIA, a.s. Martin
OFZ, a.s. Istebné
OMS, sr.0. Doj¢
PosAm, s.r.o. Bratislava
PPA CONTROLL, a.s. Bratislava
PSS SVIDNIK, a.s. Svidnik
Puchovsky misovy priemysel, a.s. Puchov




Raven, a.s. Povazska Bystrica
RIALTO, s.r.o. Partizanske
RONA, a.s. Lednické Rovne
S.M.S,, s.r.o. Dubnica nad Vahom
SANAS, a.s. Sabinov

Sféra, a.s. Bratislava

SHP Harmanec, a.s. Harmanec

SHP SLAVOSOVCE, as. Slavogovce
SLADOVNA, a.s. Michalovce Michalovce
Slovalco, a.s. Ziar nad Hronom
Slovenska Grafia, a.s. Bratislava
SLOVENSKE ENERGETICKE STROJARNE, a.s. | Tlmace
Slovenské magnezitové zavody, a.s. JelSava

SOFTIP, a.s. Bratislava
STACHEMA Bratislava, a. s. Rovinka
Steelinvest, s.r.0. Kosice

STRIP, a.s. KosSice
SYNKLAD, s.r.o. Sala
TATRAVAGONKA, a.s. Poprad

Tauris, a.s. Rimavska Sobota
TERICHEM, a.s. Svit

WESTech. s.r.o. Bratislava

ZTS Sabinov, a. s. Sabinov
Zeleziarne Podbrezova, a.s. Podbrezova

Pri tvorbe zoznamu 70 najvécsich slovenskych exportérov boli pouzité dostupné individualne
Statistické udaje, konkrétne zoznam najvacsich exportérov za rok 2010 a zoznamy najvacsich
exportérov Casopisu Trend, ktoré boli zverejnené v rokoch 2012, 2013 a 2014. Pojem
slovenska firma znamena v tomto pripade oznafenie pre firmu, ktorej konatelia/akcionari
maju adresu pobytu na tizemi SR podl'a Obchodného registra SR. Z tychto zoznamov bolo
vybranych celkom 32 firiem.

Dalsie slovenské firmy (20 firiem nad ramec uz vybranych hore uvedenym spdsobom) boli
vybrané zo zoznamu najvicSich exportérov mimo krajin EU za rok 2013, ktory poskytlo
Finan¢né riaditel'stvo SR.

Doplnené boli tiez 3 firmy, ktoré okrem uz vys$Sie spomenutych, boli uvedené v zozname
Trend 2014 ako najvacsi vyrobcovia SR.

Posledna skupina slovenskych firiem (15 firiem) bola doplnena na zaklade Knihy kontaktov
2014, ktora od roku 1999 vydava kazdoro¢ne dvojtyzdennik The Slovak Spectator
a ktord poskytuje kontakty na najvyznamnejSie firmy, Statne inStiticie, profesijné asociacie
a komory.

Bratislava, 23. 3. 2015



